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4. Налоги и налоговая система. Классификация налогов. Элементы налога

Налоги — обязательные платежи физических и юридических лиц, взимаемые государством. В современных условиях налоги выполняют две функции: фискальную и экономическую, каждая из которых про​являет внутреннее свойство, признаки и черты данной финансовой категории.

Фискальная функция — основная, характерная для налогов всех государств. С ее помощью образуются государственные денежные фонды и создаются материальные условия для функционирования государства. Именно фискальная функция подготавливает реальные возможности для перераспределения стоимости национального до​хода, создает объективные предпосылки для государственного регу​лирования экономики и, следовательно, в значительной степени обусловливает экономическую функцию.

В соответствии с экономической функцией налоги как важнейшее средство перераспределительных процессов оказывают сильное вли​яние на воспроизводство, стимулируя или сдерживая его темпы, усиливая или ослабляя накопление капитала, расширяя или уменьшая платежеспособный спрос населения.

Налоговая система — совокупность налогов, установленных зако​нодательной властью и взимаемых ее исполнительными органами, а также методы и принципы построения налогов. Налоговая система включает различные виды налогов. В основу их классификации положены разные признаки:

В зависимости от объек​та обложения, взаимоотношений плательщика и государства налоги делятся на прямые и косвенные:

· Прямые налоги устанавливаются непосредственно на доход и имущество (прямая форма обложения).

· К косвенным налогам относятся налоги на товары и услуги, оплачиваемые в цене товара или включенные в тариф. Владе​лец товара и услуг при их реализации получает налоговые суммы, ко​торые перечисляет государству (косвенная форма обложения). В дан​ном случае связь между плательщиками (потребителем) и государ​ством опосредствована через объект обложения.

Каждый налог содержит следующие элементы:

· Субъект;

· Объект;

· Источник;

· Единицу;

· Налоговую ставку;

· Налоговый оклад;

· Налоговые льготы.

Субъект налога, или налогоплательщик, — физическое или юри​дическое лицо, на которое законом возложена обязанность уплачи​вать налог.

Объект налога — предмет, подлежащий обложению (доход, иму​щество, товары). Часто название налога вытекает из объекта (напри​мер, земельный налог, подоходный налог).

Источник налога — доход субъекта (заработная плата, прибыль, процент), из которого оплачивается налог. По некоторым налогам (например, налог на прибыль) и объект, и источник совпадают.

Единица обложения — единица измерения объекта (по подоходно​му налогу — денежная единица страны, по земельному налогу — гектар).

Налоговая ставка — величина налога на единицу обложения.

Налоговый оклад — сумма налога, уплачиваемая субъектом с од​ного объекта.

Налоговые льготы — полное или частичное освобождение от нало​гов субъекта в соответствии с действующим законодательством (скид​ки, вычеты и др.). Самой важной налоговой льготой является необла​гаемый минимум — наименьшая часть объекта, освобожденная от налога.

В зависимости от построения налогов различают:

· Твердые ставки устанавливаются в абсолютной сумме на единицу объекта.

· Долевые ставки выражаются в определенных долях объекта обложения.

В налоговой практике существует три способа взимания налогов:

· Кадастровый;

· Изъятие налога до получения владельцем дохода (у ис​точника);

· Изъятие налога после получения дохода.

Первый способ предполагает использование кадастра. Кадастр — это реестр, который содержит перечень типичных объектов (земли, доходов), классифицируемых по внешним признакам, и устанавли​вает среднюю доходность объекта обложения. При вто​ром способе налог исчисляется и удерживается бухгалтерией юриди​ческого лица, которое выплачивает доход субъекту налога. Таким способом взимается подоходный налог с заработной платы. Третий способ предусматривает подачу налогоплательщиком в налоговые органы декларации о полученных доходах.

5. Внебюджетные фонды государства: понятие, цели создания, состав

На основе Закона РСФСР "Об основах бюджетного устройства и бюджетного процесса в РСФСР" законодатель​ные органы власти в рамках законодательства могут образовывать целевые внебюджетные фонды, обладающие правом самостоятель​ного юридического лица и независимые от бюджетов соответствую​щих органов власти.

Государственные внебюджетные фонды создаются на основе со​ответствующих актов федеральных органов власти, которыми регла​ментируется их деятельность, устанавливаются источники формиро​вания таких фондов, определяются порядок и направление исполь​зования денежных фондов.                                      
Внебюджетные фонды, являясь составной частью финансовой системы РФ, обладают рядом особенностей:

· запланированы органами власти и управления и имеют строгую целевую направленность;

· используются для финансирования государственных расходов, не включенных в бюджет;

· формируются в основном за счет обязательных платежей юри​дических и физических лиц;

· страховые взносы в фонды и взаимоотношения, возникающие при их уплате, имеют налоговую природу — как и налоги, тари​фы взносы устанавливаются государством и являются обязательными;

· денежные ресурсы фондов находятся в государственной соб​ственности, они не входят в состав бюджетов, а также других фондов и не подлежат изъятию на какие-либо цели, прямо не предусмотренные законом;

· расходование средств из фондов осуществляется по распоряже​нию правительства или специально уполномоченного на то орга​на (правления фонда);

· из внебюджетных фондов могут предоставляться субвенции для привлечения дополнительных средств на финансирование ин​вестиционных проектов и программ.

Таким образом, внебюджетные фонды — это форма перераспре​деления и использования финансовых ресурсов, привлекаемых госу​дарством для финансирования не включаемых в бюджет некоторых общественных потребностей и комплексно расходуемых на основе оперативной самостоятельности строго в соответствии с целевыми назначениями фондов.

В соответствии с Законом РФ "Об основах бюджетных прав и прав по формированию и использованию внебюджетных фондов" представительный орган власти вправе принимать решение об образовании целевого внебюджетного фонда, средства которого формируются за счет добровольных взносов и пожертвова​ний на соответствующие цели, сумм штрафов за нарушение право​охранительного законодательства, санитарных норм и правил, а также платежей, компенсирующих причиненный при этом ущерб, сумм штрафов за порчу и утрату объектов историко-культурного на​следия, компенсирующих причиненный при этом ущерб платежей; иных доходов внебюджетных фондов в соответствии с законодатель​ством.

Начиная с 1992 г. в РФ действует большое количество внебюджет​ных фондов. В зависимости от уровня управления эти фонды подраз​деляются на государственные (федеральные) и региональные, по целевому назначению они делятся на экономические и социальные. Так, к основным федеральным внебюджетным фондам в 1998 г. можно отнести порядка 40 фондов, из них социальные фонды — Пенсион​ный фонд РФ, фонд социального страхования РФ, Государствен​ный фонд занятости населения РФ, Республиканский (федеральный) фонд социальной поддержки населения. Федеральный фонд обяза​тельного медицинского страхования. К экономическим фондам от​носятся: Российский фонд технологического развития, финансовые фонды поддержки отраслей, фонды финансового регулирования, ин​вестиционные фонды, отраслевые внебюджетные фонды НИОКР и др.

Приведем основные государственные внебюджетные фонды:

· Пенсионный фонд РФ;

· Фонд социального развития РФ;

· Государственный фонд занятости населения РФ;

· Республиканский (федеральный) фонд социальной поддержки населения;

· Федеральный фонд обязательного медицинского страхования;

· Российский фонд технологического развития;

· Целевой фонд финансовой поддержки энергетики и электрифи​кации, в том числе инвестиционный и страховой;

· Целевой инвестиционный фонд финансового регулирования МПС РФ;

· Внебюджетные фонды финансового регулирования хозяйствен​ной деятельности металлургической промышленности, в том числе инвестиционный и страховой;

· Внебюджетные средства Федерального агентства правительственной связи при Президенте РФ.

Пенсионный фонд РФ создан в целях государственного управления финансами пен​сионного обеспечения в РФ и является самостоятельным финансо​во-кредитным учреждением, осуществляющим свою деятельность в соответствии с законодательством РФ и "Положением о Пенсионном фонде Российской Федерации".

ПФР и его денежные средства находятся в государственной соб​ственности РФ, не входят в состав бюджетов, других фондов и изъя​тию не подлежат.

В основные задачи ПФР входят:

· целевой сбор и аккумуляция страховых взносов, а также финан​сирование расходов в соответствии с назначением ПФР;

· организация работы по взысканию с работодателей и граждан, виновных в причинении вреда здоровью работников и других граждан, сумм государственных пенсий по инвалидности вслед​ствие трудового увечья, профессионального заболевания или по случаю потери кормильца;

· капитализация средств ПФР, а также привлечение в него доб​ровольных взносов (в том числе валютных ценностей) физичес​ких и юридических лиц;

· контроль за участием налоговых органов за своевременным и полным поступлением в ПФР страховых взносов, а также кон​троль за правильным и рациональным расходованием его средств;

· межгосударственное и международное сотрудничество РФ по вопросам, относящимся к компетенции ПФР, участие в разра​ботке и реализации в установленном порядке межгосударствен​ных и международных договоров и соглашений по вопросам пенсий и пособий.

7. Понятие о кредите, кредитных отношениях и кредитной системе. Кредитная система РФ. Принципы кредитования


Кредит есть временное заимствование вещи или денежных средств. С его помощью приобретаются товарно-материальные ценности, различного рода машины, механизмы, покупаются населением товары с рассрочкой платежа. 

Кредит как экономическую категорию следует рассматривать как определенный вид отношений. Однако кредит – это не всякое общественное отношение, а лишь такое, которое отражает экономические связи, движение стоимости.

В структуре кредита выделяются прежде всего субъекты его отношений:

Кредитор – сторона кредитных отношений, предоставляющая ссуду. Кредиторами выступают лица, предоставившие ссуду на определенный срок. С образованием банков происходит концентрация кредиторов. Мобилизуя свободные денежные ресурсы предприятий и населения, банкиры становятся коллективными кредиторами.

Заемщик – сторона кредитных отношений, получающая ссуду и обязанная возвратить полученную ссуду. Заемщик не является собственником ссуженных средств, а выступает их временным владельцем. Заемщик уплачивает кредитору ссудный процент.

Объектом передачи выступает ссуженная стоимость.

Основные принципы кредитования:

1. Срочность – кредиты выдаются на определенный срок, по истечении которого заемщик обязан произвести платеж по кредиту, в противном случае он платит штрафы, пени предусмотренные в кредитном договоре.

2. Возвратность кредита выступает всеобщим свойством кредита, она одинаково важна как для кредитора, так и для заемщика.

3. Платность кредита – признаком современной системы кредитования служит ее платный характер. Платный характер кредита порождает его движение как капитала.

Современная кредитная система состоит из следующих звеньев:

1. Центральный банк;

2. Банковский сектор;

3. Страховой сектор (компании и фонды);

4. Специализированные небанковские финансовые институты.

Современная кредитная система – это совокупность различных кредитно-финансовых институтов, действующих на рынке ссудных капиталов и осуществляющих аккумуляцию и мобилизацию денежного капитала. Кредитная система функционирует через кредитный механизм, включающий систему связей по аккумуляции и мобилизации денежного капитала, отношения, связанные с перераспределением денежного капитала и отношения между кредитными институтами и иностранными клиентами.

Нынешняя структура кредитной системы РФ приближается к модели кредитной системы промышленно развитых стран:

1. Центральный банк;

2. Банковская система: коммерческие банки, сберегательные банки, ипотечные банки;

3. Специализированные небанковские кредитно-финансовые институты: страховые компании, инвестиционные фонды, пенсионные фонды, финансово-строительные компании.

Новая структура кредитной системы стала в большей степени отражать потребности рыночного хозяйства и все больше приспосабливаться к процессу новых экономических реформ. Процесс становления кредитной системы выявил ряд недостатков: образуются мелкие учреждения, не справляющиеся с потребностями клиентов, коммерческие банки недостаточно инвестируют средства в промышленность, ряд банков и инвестиционных фондов построены по принципу пирамид и т. д.

8. Государственное кредитно-денежное регулирование

Государственное кредитно-денежное регулирование – это один из важнейших элементов развития в формировании кредитной системы развитых стран.

Учетная политика ЦБ состоит в учете коммерческих векселей, поступающих от коммерческих банков, которые получают их от промышленных, торговых и транспортных компаний. ЦБ выдает кредитные ресурсы оплату векселей и устанавливает так называемую учетную ставку. Устанавливается предельная сумма кредита для каждого банка – осуществляется воздействие на объем выдаваемых ссуд. Учетная политика сочетается с государственным регулированием процентных ставок по вкладам и кредитам.

Определение нормы обязательных резервов для коммерческих банков – коммерческие банки обязаны хранить часть своих ресурсов на беспроцентном счете в ЦБ. Норма резервов может уменьшаться или увеличиваться в зависимости от конъюнктуры на рынке капиталов. Ее увеличение ведет к ограничению кредитной экспансии коммерческих банков, и, наоборот, снижение – к расширению кредитных ресурсов. С помощью нормы резервов ЦБ воздействует в целом на ссудный процент.

Операции на открытом рынке с государственными облигациями – их купля-продажа финансовыми институтами. Продавая государственные облигации, ЦБ тем самым уменьшает денежные ресурсы банков и других кредитно-финансовых институтов и таким образом способствует повышению процентной ставки на рынке капиталов. Это заставляет кредитные институты либо продавать ЦБ, либо сокращать кредиты. При этом все кредитно-финансовые институты обязаны покупать определенную часть государственных облигаций, финансируя, таким образом, государственный бюджет и государственный долг.

Прямое государственное воздействие ЦБ на кредитную систему путем прямых предписаний органов контроля в форме инструкций, директив, применения санкций за нарушения.

Налоговая политика – изменение налоговых ставок на прибыль, получаемую кредитно-финансовыми институтами. Увеличение налогов может способствовать уменьшению кредитно-ссудных операций и повышению процентных ставок и наоборот.

Участие государства в деятельности кредитно-финансовых учреждений: приобретение государством части кредитных институтов, организации дополнительных учреждений, создание смешанных институтов. Посредством данного метода государство оказывает достаточный эффект, воздействует на функции всей кредитной системы.

Большое влияние оказывают законодательные меры, осуществляемые различными органами власти. При этом основную роль играют центральная исполнительная и законодательная власти, которые  создают главные законы, определяет действия кредитно-финансовых институтов.

Таким образом, система государственного регулирования кредитной системы представляет сложный, эффективный и довольно противоречивый механизм.

9. Понятие финансов предприятия. Основные фонды денежных средств предприятия. Основные направления финансовых отношений предприятия

Финансы предприятия – это система экономических отношений, в ходе которых происходит формирование, распределение и использование фондов денежных средств в целях расширенного воспроизводства и удовлетворения социальных потребностей работников. Финансы представляют отношения, которые возникают при реальном движении денежных средств, в ходе которых происходит формирование или изменение величины фондов денежных средств. Финансовые отношения связаны с деньгами, то есть это денежные отношения, но не все денежные отношения являются финансовыми. Непосредственный процесс обмена денег на какие-либо товары, предметы не имеет никакого отношения к финансовым отношениям.

Фонды денежных средств – это те суммы денежных средств, формирование которых имеет целевую направленность, четко зафиксированную процедуру и может контролироваться и регулироваться. Все фонды денежных средств предприятия можно сгруппировать по-разному, например, собственные фонды денежных средств, фонды заемных средств, оперативно-денежные фонды (устойчивый пассив). Источник денежных средств – это структура пассива. Предприятия могут вступать в большое количество финансовых отношений, все многообразие можно разделить на четыре группы:

1. Отношения данного предприятия с другими предприятиями и организациями (отношения с поставщиками, покупателями, заказчиками, транспортными, строительными и другими организациями и т.д.). Это отношения не только по поводу оплаты работ, услуг, но и по поводу размещения ценных бумаг, паев, долей, взаимного кредитования, совместного предпринимательства.

2. Финансовые отношения внутри предприятия – это отношения предприятия и его подразделений, между подразделениями, предприятием и работниками.

3. Отношения предприятий с вышестоящими организациями по поводу выполнения взаимных обязательств (концернами, союзами, ассоциациями, министерствами).

4. Отношения предприятия с финансово-кредитной системой (с бюджетными и внебюджетными фондами, кредитной системой банков, страховыми организациями).

Финансы выполняют три основные функции:

1. Воспроизводственная, которая обеспечивает простое и расширенное воспроизводство. В ходе воспроизводства происходит авансирование и инвестирование средств. Авансирование происходит тогда, когда потраченные денежные средства возвращаются в течение одного кругооборота (в основном материальные ресурсы). Инвестирование происходит тогда, когда денежные средства выбывают из оборота на длительный период времени;

2. Распределительная;

3. Контрольная.

В ходе реализации финансов должна обеспечиваться плановость и системность, целевая направленность, диверсификация источников финансирования, направление вложений и стратегическая ориентированность.

10. Понятие об организации финансов предприятия: принципы, финансовый механизм, финансовая политика

Под организацией финансов предприятия понимается состав денежных фондов предприятия, порядок их формирования и использования, соотношение между размерами денежных фондов и взаимоотношения предприятий с внешней средой по финансовым вопросам.
Организация финансов предприятия строится на определен​ных принципах: хозяйственной самостоятельности, само​финансировании, материальной ответственности, заинтересо​ванности в результатах деятельности, формировании финансо​вых резервов.

Принцип хозяйственной самостоятельности предполагает, что предприятие самостоятельно независимо от организацион​но-правовой формы хозяйствования определяет свою экономи​ческую деятельность, направления вложений денежных средств в целях извлечения прибыли. Одна​ко о полной хозяйственной самостоятельности говорить нельзя. Государство определяет отдельные стороны деятельности пред​приятий, например амортизационную политику. Так, законода​тельно регламентируются взаимоотношения предприятий с бюджетами разных уровней, внебюджетными фондами.

Принцип самофинансирования означает полную окупаемость затрат на производство и реализацию продукции, инвестирова​ние в развитие производства за счет собственных денежных средств и при необходимости банковских и коммерческих кре​дитов. Реализация этого принципа — одно из основных усло​вий предпринимательской деятельности, обеспечивающее кон​курентоспособность предприятия. К основным собственным источникам финансирования предприятий в Российской Федерации относятся: амортизаци​онные отчисления, прибыль, отчисления в ремонтный фонд. Доля собственных источников в общем объеме инвестиций российских предприятий в 1996 г. составила 70%, что соответ​ствует уровню развитых рыночных стран.

Принцип материальной ответственности означает наличие определенной системы ответственности за ведение и результа​ты хозяйственной деятельности. В соответствии с российским законодательством предприятия, нарушающие до​говорные обязательства (сроки, качество продукции), расчет​ную дисциплину, допускающие несвоевременный возврат крат​косрочных и долгосрочных ссуд, погашение векселей, наруше​ние налогового законодательства уплачивают пени, неустойки, штрафы. В случае неэффективной деятельности к предприятию может быть применена процедура банкротства.

Объективная необходимость принципа заинтересованности в результатах деятельности определяется основной целью пред​принимательской деятельности — извлечением прибыли. Для предприятия данный принцип может быть реали​зован в результате проведения государством оптимальной на​логовой политики и соблюдением экономически обоснованных пропорций в распределении чистой прибыли на фонд потреб​ления и фонд накопления. Интересы государства обеспечива​ются рентабельной деятельностью предприятий.

Принцип обеспечения финансовых резервов связан с необходи​мостью формирования финансовых резервов для обеспечения предпринимательской деятельности, которая сопряжена с риском вследствие возможных колебаний рыночной конъюнктуры. В рыночной экономике последствия риска ложатся непосред​ственно на предпринимателя, который самостоятельно прини​мает решения, реализует разработанные программы с риском невозврата вложенных денежных средств. Финансовые вложе​ния предприятия также связаны с риском получения недоста​точного процента дохода по сравнению с темпами инфляции или более доходными сферами приложения капитала. Наконец, могут иметь место прямые просчеты в разработке производст​венной программы.

Финансовые резервы могут формироваться предприятиями всех организационно-правовых форм собственности из чистой прибыли, после уплаты налогов и других обязательных плате​жей в бюджет. Вместе с тем денежные средства, направляемые в финансо​вый резерв, целесообразно хранить в ликвидной форме, чтобы они приносили доход и при необходимости могли легко быть превращены в наличный капитал.

Создается резервный капитал за счет чистой прибыли, для акционерных обществ и предприятий с участием иностранного капитала его образование считается обязательным. Он создается для покрытия убытков, погашения облигаций, выпуска собственных акций.

· Резерв предстоящих расходов и платежей – здесь аккумулируются средства, которые обеспечивают равномерное списание затрат на себестоимость;

· Резерв на предстоящую оплату отпусков;

· Ремонтный фонд (например, на гарантийный ремонт и обслуживание);

· Резерв сомнительных долгов.
Принцип самострахования с использованием возможностей финансового рынка - желая застраховаться на финансовом рынке, предприятие выступает в качестве хеджера. Хеджирование – это действие, направленное на списание предполагаемого риска, хеджер стремится переложить риск на другое лицо. Риск на себя берут лица, которые называются спекулянтами или арбитражерами. Спекулянт зарабатывает на разнице в цене активов во времени, а арбитражеры – во времени и в пространстве. Хеджер осуществляет самострахование путем заключения срочных сделок, избавляясь от риска, он лишает себя возможности заработать на благоприятной рыночной конъюнктуре. Типы сделок: форвард, фьючерс, своп, опцион.

Управление финансами предприятия осуществляется с по​мощью финансового механизма. Финансовый механизм предприятия — это система управ​ления финансами предприятия в целях достижения макси​мальной прибыли. Система управления финансами включает в себя: финансо​вые методы, финансовые инструменты, правовое обеспечение, информационно-методическое обеспечение управления финан​сами.

Финансовый механизм предприятия включает в себя несколько составляющих: 

· механизм управления денежными фондами;

· механизм управления финансовыми отношениями;

· механизм взаимоотношения финансовых отношений и денежных фондов;

· механизм управления, контроля, регулирования и планирования.

Формирование финансового механизма является частью финансовой политики предприятия. Финансовая политика представляет из себя процесс обеспечения предприятия необходимыми финансовыми ресурсами с целью обеспечения финансовой устойчивости и оптимизации прибыли. Разработку и реализацию финансовой политики предприятия осуществляют финансовые службы предприятия, численность рабочих финансовых служб зависит от организационно-правовой формы предпринимательской деятельности, объемов производства, численности работников и других факторов. На очень маленьких предприятиях финансовой работой занимается сам хозяин, если есть бухгалтер, он может выполнять ее по совместительству. На предприятиях среднего размера существуют финансовые отделы. Структура финансового отдела определяется самим предприятием, она не является постоянной и может изменяться. На крупных предприятиях начинают создавать финансовую дирекцию, в состав которой входят финансовый отдел, плановый отдел, бухгалтерия. Существует расчетное бюро, в которое входит бюро расчетов с поставщиками, бюро банковских, налично-кассовых операций, бюро технико-экономического планирования (в состав которого могут входить группы экономического анализа). 

Финансовыми методами являются финансовое планирова​ние, финансовый учет, финансовый анализ, финансовое регу​лирование и финансовый контроль.

11. Взаимоотношения предприятия с государственной финансовой системой: платежи в бюджет и внебюджетные фонды, ассигнования из бюджета

Взаимоотношения предприятия с государственным бюджетом и внебюджетными фондами имеет две стороны:

1. Платежи в бюджет и внебюджетные фонды, которые осуществляет предприятие в виде налогов, сборов и платежей.

2. Получение средств из бюджета и внебюджетных фондов (ассигнования из бюджета в виде дотаций и субсидий). 

Предприятие обязано своевременно вносить платежи в бюджет и внебюджетные фонды. В случае нарушения налогового законодательства предприятие вынуждено будет осуществить дополнительные расходы, связанные со штрафами, пенями и неустойками. К таким нарушениям относятся:

1. Отказ от регистрации в качестве плательщика.

2. Несвоевременное представление документов в налоговые органы.

3. Просрочка платежа.

4. Занижение или сокрытие сумм платежа.

Возникновение санкций, связанных с данными нарушениями, заметно сказываются на расходах предприятия. Все дополнительные расходы, вследствие наложения санкций за нарушение налогового законодательства осуществляются из чистой прибыли, то есть у предприятия уменьшается размер его финансовых ресурсов.

Налоги уплачиваются в Федеральный бюджет, в бюджеты субъектов Федерации, в местные бюджеты. На федеральном уровне наибольший доход получают от НДС, акцизов, экспортных пошлин, налога на прибыль. Объектами налогообложения могут быть прибыль (доходы), стоимость определенных товаров, операции с ценными бумагами, пользование природными ресурсами, имущество юридических лиц, добавленная стоимость продукции, услуг, работ. Налоги, которые уплачивает предприятие, относятся на себестоимость, на прибыль, на цену и на финансовые результаты. Предприятия уплачивают налоги во внебюджетные фонды, которые делятся на социальные и экономические. В социальные фонды уплачиваются платежи, относимые на себестоимость: отчисления на социальные нужды (пенсионный фонд, фонд обязательного медицинского страхования, фонд занятости), экономические фонды (дорожный, экологический). Кроме этого создаются фонды развития территорий.

Ассигнования из бюджета в современных условиях поступают в двух формах:

1. Безвозмездные и безвозвратные ассигнования.

2. Ассигнования в форме государственного кредита. Государственные кредитные ресурсы обычно предоставляются на конкурсной основе. Государственный кредит либо вообще бесплатный, либо предоставляется под небольшой процент – это выгоднее, чем в банке.

Те средства, которые государство расходует на выполнение своих функций, поступают к предприятию двумя путями:

1. Общее использование бюджетных средств путем эксплуатации объектов инфраструктуры, созданных за счет бюджетных средств.

2. Индивидуальное использование бюджетных средств, получаемых непосредственно предприятием из бюджета.

13. Взаимоотношения предприятия с кредитной системой: виды кредита, кредитный договор

Кредит в широком смысле — это система экономических отноше​ний, возникающая при передаче имущества в денежной или натураль​ной форме от одних организаций или лиц другим на условиях после​дующего возврата денежных средств или оплаты стоимости переданного имущества и, как правило, с уплатой процентов за вре​менное пользование переданным имуществом.

Различают:

· Банковский кредит - это выданные банком организациям и физичес​ким лицам денежные средства на определенный срок и определенные цели, на возвратной основе и обычно с уплатой процентов. Банк име​ет специальное разрешение (лицензию) на проведение банковских операций;

· Коммерческий кредит (займы) предоставляется одними организациями другим обычно в виде отсрочки уплаты денежных средств за продан​ные товары. Предметом договора займа помимо денег могут быть вещи. Коммерческий кредит — это товарная форма кредита. Де​нежная, банковская форма кредита предполагает наличие временно свободных денежных средств и их перераспределение на условиях воз​вратности. Следовательно, при коммерческом кредите объектом сделки является товар, при банковском — ссудный фонд.

Для предприятия-поставщика кредитная сделка не только уско​ряет реализацию (покупатель приобретает товары), но и приносит дополнительный доход в форме процента, включаемый в цену проданных товаров и сумму векселя. В то же время, получив вексель в оплату за отгруженный товар, продавец имеет возможность либо хранить его до истечения срока, либо рассчитаться этим векселем за поставку товара со своими поставщиками, либо продать вексель бан​ку и получить по нему сумму досрочно за вычетом определенного процента.

Преимущества коммерческого кредита заключаются также в оперативности предоставления средств в товар​ной форме, в расширении возможностей маневрирования предприя​тия оборотными средствами, в оказании финансовой поддержки пред​приятий друг другу, в технической простоте оформления,

К недостаткам коммерческого кредита можно отнести риск для поставщика при изменении цены товара, несоблю​дении получателем сроков оплаты, банкротстве покупателя. Кроме того, в результате отсрочки платежа замедляется скорость обраще​ния денег, что может привести к увеличению инфляции.

В зависимости от целевого назначения и сроков предоставления различают:

· Краткосрочный кредит выдается на нужды текущей деятельности предприятий (необходимые для выполнения плана) и представляется, как правило, на срок до 1 год;

· Долгосрочный кредит используется на цели производственного и социального развития организации (для строительства и приобретения основных фондов, расширения и со​вершенствования производства и др.) и выдается на срок свыше 1 года;

Для получения кредита организация направляет банку заявление с приложением копий учредительных документов, расчетов, бухгал​терских и статистических отчетов и других данных, подтверждающих обеспеченность кредита и реальность его возврата.

Кредитование предприятий осуществляется на основании следующих принципов:
· Принцип срочности означает, что все кредиты делятся на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные в зависимости от срока, на который они пре​доставляются. В российской финансовой практике разграничиваются лишь краткосрочные ссуды на срок до одного года, а среднесрочные и долгосроч​ные рассматриваются как ссуды на срок более одного года;

· Принцип возвратности означает, что кредит подлежит возврату или пога​шению заемщиком в полном объеме. Заемщик отвечает перед кредитором за полноту погашения кредита;

· Принцип платности означает, что кредит предоставляется заемщику с ус​ловием его возврата с процентами, которые формируют прибыль кредитной организации. Обязательный характер платности вытекает из того, что для кредитной организации предоставление ссуды заемщику является предпри​нимательской деятельностью, приносящей доход;

· Принцип материальной обеспеченности кредита означает, что по условиям кредитования заемщик обязан гарантировать кредитору возврат кредита, а при отказе в выполнении этого требования кредитор должен иметь основание для изъятия из оборота заемщика незаконно удерживаемых средств в форме заемного капитала. Кредит может не иметь материального обеспечения, если кредитор абсолютно уверен в платежеспособности и обязательности заемщика.

Кредитный договор

По кредитному договору кредитная организация обя​зуется предоставить денежные средства заемщику в размере и на условиях, предусмотренных договором, а заемщик обязуется возвратить полученную денежную сумму и уплатить проценты на нее. Кредитный договор заключается только в письменной форме. Несоблю​дение письменной формы влечет недействительность кредитного договора. Такой договор считается ничтожным.

При нарушении заемщиком предусмотренной кредит​ным договором обязанности целевого использования кредита кредитор может также отказаться от дальнейшего кредитования заемщика по договору.

Кредитор имеет право на получение с заемщика процентов на сумму кре​дита в размерах и в порядке, определенных договором. При отсутствии в до​говоре условия о размере процентов их размер определяется существующей ставкой рефинансирования на день погашения заемщиком всей суммы кре​дита или его части. Проценты могут выплачиваться ежемесячно до дня возвра​та суммы кредита или с иной периодичностью, предусмотренной договором.

Заемщик обязан возвратить кредитору полученную сумму кредита в срок и в порядке, предусмотренными кредитным договором. Сумма кредита может быть возвращена досрочно с согласия кредитора. Сумма кредита счи​тается возвращенной в момент передачи ее кредитору или зачисления соот​ветствующих денежных средств на его банковский счет. В случаях, когда заемщик не возвращает в срок сумму кредита, на эту сумму начисляются проценты. 

При невыполнении заемщиком предусмотренных кредитным договором обязанностей по обеспечению возврата суммы займа, а также при утрате обеспечения или ухудшении его условий по обстоятельствам, за которые кре​дитор не отвечает, кредитор может потребовать от заемщика досрочного воз​врата суммы кредита и уплаты причитающихся процентов. При невыполнении заемщи​ком условия кредитного договора о целевом использовании суммы кредита кредитор мо​жет потребовать от заемщика досрочного возврата суммы кредита и уплаты причитаю​щихся процентов.

Векселя выступают одной из форм кредитования.
Финансовый вексель — это вексель, плательщиками по которому выступают банки. В России его называют банковским векселем. Этот вексель является долговым обязательством, эмитируемым банком с целью привлечения временно свободных денежных средств. В этом случае проводится вексельное кредитование. Заемщик заключает с банком кредитное соглашение. На оговоренную в нем сумму клиент получает не денежные средства, а банковский вексель или набор век​селей с обусловленными сроками обращения. Этими векселями за​емщик может рассчитываться со своими поставщиками, а те в свою очередь индоссировать векселя другим партнерам по технологичес​кой цепочке. Последний векселедержатель предъявляет вексель к оп​лате в банк, а заемщик по истечении условного срока возвращает в банк сумму кредита с процентами.

Основное преимущество банковского вексельного кредита заклю​чается в низкой процентной ставке. Поэтому кредит, выдаваемый банковскими векселями, является наименее затратной формой пополнения оборотных средств предприятий и организаций. Связано это с тем, что банк выдает кредит собственными долговыми обязательствами, не отвлекая для этого реальные денежные ресурсы до момента погашения векселя. Процентная ставка по такому кредиту может составлять 20-30% годовых в зависимости от сроков погашения векселя и возврата кредита. Обычный же коммерческий кредит обходится предприятию значительно дороже. Одним из больших дос​тоинств банковских векселей является повышенная надежность. Прак​тически абсолютной надежностью обладают векселя, эмитируемые группами крупных банков, несущими по ним солидарную ответствен​ность (векселя "эмиссионного синдиката"). Они могут быть предъяв​лены любому члену синдиката и досрочно погашены. Векселя также могут быть выданы под депозиты, т.е. использоваться как сберега​тельные средства, и в качестве залога. Высокую ликвидность векселей обеспечивает механизм досрочного погашения.

Помимо векселей, выдаваемых в кредит, в расчетах могут исполь​зоваться дисконтные векселя. В этом случае предприятие приобретает банковский вексель с дис​контом (скидкой), а затем расплачивается им с поставщиком по номиналу, получая дополнительный доход. Вексель здесь также служит средством платежа.

Российскими коммерческими банками для выдачи кредита исполь​зуется банковский вексель. Этот документ представляет собой выда​ваемое банком долговое обязательство, удостоверяющее, что пред​приятие внесло в банк депозит в сумме, указанной в векселе. Банк обязуется погасить ее при предъявлении в срок этого векселя к опла​те с уплатой процентов. С помощью передаточных надписей банков​ский вексель может быть передан предприятием третьему лицу. Этим векселем банк может выдать клиенту и кредит, не требуя внесения соответствующего депозита. Сумма процентов здесь определяется как разница между их величиной, причитающейся банку по ссуде, и той величиной, которую должен получить заемщик за якобы внесенный в банк депозит.

Валютные кредиты предоставляются клиентам банками, уполно​моченными на ведение валютных операции. Объектом кредитования при выдаче валютных кредитов служат экспортно-импортные постав​ки, текущая деятельность совместных предприятий, безналичные расчеты с рассрочкой платежа. В целях осуществления валютного кон​троля банки строго следят за соблюдением условий кредитного соглашения. В случае изменения курса валют за время кредитования курсовая разница относится на счет заемщика.

14. Взаимоотношения предприятий со страховыми организациями

Деятельность субъектов хозяйствования — граждан и юридичес​ких лиц — связана с возможностью наступления ущерба их имуще​ственным интересам (убытков) в результате воздействия неблаго​приятных факторов: пожара, стихийных бедствий, противоправных действий третьих лиц, неисполнения договорных обязательств кон​трагентами по договору, финансовых потерь и др.

Имущественные интересы хозяйствующих субъектов связаны с их владением, распоряжением и пользованием имуществом, гражданс​кой ответственностью, возникающей в связи с этим, и с источника​ми их доходов. Эффективной формой защиты имущественных интересов хозяйствующих субъектов от возможных убытков, а также иму​щественных интересов граждан, связанных с их жизнью, здоровьем и трудоспособностью, является страхование. В последнем случае речь идет о личном страховании граждан.

Страхование — это особый вид экономической деятельности, свя​занный с перераспределением среди участников страхования (стра​хователей) риска нанесения ущерба их имущественным интересам и осуществляемый специализированными организациями — страхов​щиками, аккумулирующими страховые взносы страхователей в виде страховых резервов и осуществляющими страховые выплаты при на​ступлении ущерба застрахованным имущественным интересам стра​хователей.

Участниками страхования являются: страхователи — юридичес​кие и физические лица, вступившие в страхование, интересы кото​рых застрахованы, и страховщик — специализированная организа​ция — юридическое лицо, имеющее лицензию на право проведения тех или иных видов страхования. Кроме того, в страховании могут быть заинтересованы третьи лица — застрахованные и выгодоприобретатели, в пользу которых приводится страхование.

Под перераспределением рисков среди страхователей понимают особый процесс, при котором потенциальный риск нанесения ущер​ба имущественным интересам каждого страхователя распределяется на всех, и как следствие каждый страхователь становится участни​ком компенсации фактически нанесенного ущерба (убытка).

Уплата каждым страхователем страховой премии (страхового взно​са) страховщику является важнейшим моментом страховых отноше​ний. Источником возмещения ущерба и страховых выплат являются специально создаваемые страховщиком из страховых премий страхо​вателей страховые фонды — страховые резервы.

Страхование связано с понятием "риск", т.е. с возможностью на​ступления события, которое может нанести ущерб имущественным интересам страхователя или застрахованного лица и обладает при​знаками вероятности и случайности наступления. Вероятностный и случайный характер событий, на случай наступления которых про​водится страхование, дает возможность проводить перераспределе​ние ущерба, наступившего у отдельных участников страхования между всеми из них, в противном случае страхование не имело бы для них экономического смысла.

Основные понятия страхования:

Страхователь — юридическое или дееспособное физическое лицо, вступающее со страховщиком в конкретные страховые отно​шения на основании договора страхования либо в силу закона, упла​чивающее страховщику страховую премию (плату за страхование) и имеющее право требовать от него при наступлении предусмотренно​го события (страхового случая) страховую выплату. Страхователь вправе заключать договор страхования в свою пользу, либо (при некоторых исключениях) в пользу третьих лиц — выгодоприобретателей и заст​рахованных.

Застрахованный — физическое лицо, жизнь, здоровье, тру​доспособность и другие имущественные интересы которого застрахо​ваны. Страхователь — физическое лицо, заключившее договор стра​хования в отношении собственных интересов и уплатившее страхо​вую премию, является одновременно застрахованным.

Классификация страхования
Страхование в зависимости от объектов страхования и рода опас​ностей классифицируют по отраслям, подотраслям и видам страхо​вания.

В зависимости от формы проведения различают:

Добровольное страхование осуществляется на основе договора между страхователем и страховщиком. Правила добровольного страхования, определяющие общие условия и порядок его проведения, устанавли​ваются страховщиком самостоятельно в соответствии с положения​ми действующего законодательства. Конкретные условия страхова​ния определяются при заключении договора страхования.

Обязательным является страхование, осуществляемое в силу зако​на. Виды, условия и порядок проведения обязательного страхования определяются соответствующими законами РФ, часто они осуществ​ляются также на основании договора обязательного страхования.

До последнего времени в отечественном страховании в зависимо​сти от объектов страхования было принято выделять три отрасли страхования: личное, имущественное и страхование ответственности. С вы​ходом в свет второй части ГК РФ классификация проводится по дву​м отраслям: личное страхование и имущественное. В последнюю вхо​дят: страхование риска утраты (гибели), недостачи или повреждения определенного имущества, страхование ответственности за причи​нение вреда и ответственности по договору, а также страхование предпринимательского риска.

В зависимости от особенностей объектов страхования и рисков (объема ответственности страховщика) отрасли страхования подраз​деляются на подотрасли и конкретные виды страхования.

К личному страхованию относятся: страхование жизни, страхова​ние от несчастного случая, медицинское страхование. К имущественно​му страхованию относятся: страхование конкретного имущества, иму​щественных интересов страхователя, вытекающих из возможности воз​никновения его ответственности перед третьими лигами или контра​гентами по договору, а также связанных с риском его предприниматель​ской деятельности.
Классификация по видам страхования проводится для однород​ных объектов страхования при определенном наборе страхуемых рис​ков (объеме страховой ответственности). Примерами являются: стра​хование имущества юридических лиц от огня и других опасностей, страхование имущества предприятий, страхование средств наземно​го транспорта и др.

Страховщиками в РФ могут быть юридические лица любой орга​низационно-правовой формы, предусмотренной законодательством.

Страховщик проводит страхование на основании лицензии, вы​данной государственным органом страхового надзора, которая дает ему право проведения страховой деятельности только по тем видам, которые включены в приложение к лицензии. При заключении договора страхования страхователь вправе ознакомиться с лицензией и приложением к ней, чтобы быть уверенным, что страховщик имеет право на проведение вида страхования, по которому он собирается заключить договор страхования. По каждому виду страховой деятель​ности в Приложении к лицензии может быть указан один или не​сколько конкретных видов страхования, которые имеет право прово​дить страховщик, например, по виду страховой деятельности "Стра​хование других видов имущества, кроме перечисленных" в Прило​жении к лицензии могут быть перечислены виды страхования: "Стра​хование имущества юридических лиц", ''Страхование строительно-монтажных рисков", "Страхование имущества предприятий от огня" и др. Контроль за страховой деятельностью в стране осуществляет спе​циальный государственный орган, в настоящее время — Департа​мент страхового надзора Минфина РФ.

Договор страхования, если в нем не предусмотрено иное, вступа​ет в силу в момент уплаты страховой премии или первого ее взноса. Страхование, обусловленное договором страхования, распространя​ется на страховые случаи, происшедшие после вступления договора страхования в силу, если в договоре не предусмотрен иной срок на​чала действия страхования.

Можно выделить следующие основные обязанности страхователя:

· своевременно вносить страховые взносы;

· при заключении договора страхования сообщать страховщику известные ему обстоятельства, имеющие существенное значение для определения вероятности наступления страхового слу​чая и размера возможных убытков от наступления страхового риска, а также обо всех заключенных или заключаемых договорах страхования в отношении данного объекта страхования;

· при увеличении страхового риска в период действия договора имущественного страхования обязан незамедлительно сообщать страховщику о ставших ему известными значительных измене​ниях в обстоятельствах, сообщенных страховщику при заклю​чении договора, если эти изменения могут существенно повли​ять на увеличение страхового риска;

· принять разумные и доступные меры в целях предотвращения и уменьшения ущерба застрахованному имуществу при наступле​нии страхового случая и сообщить страховщику о его наступле​нии в сроки, установленные договором страхования, и указан​ным в договоре способом.

К числу основных обязанностей страховщика относятся:

· при заключении договора страхования ознакомить страхователя с правилами страхования;

· в случае проведения страхователем мероприятий, уменьшив​ших риск наступления страхового случая и размер возможного ущерба застрахованному имуществу, либо в случае увеличения его действительной стоимости перезаключить по заявлению стра​хователя договор страхования с учетом этих обстоятельств;

· при страховом случае произвести страховую выплату в установ​ленный договором или законом срок. Если страховая выплата не произведена в установленный срок, договором страхования пре​дусматриваются штрафные санкции к страховщику;

· возместить расходы, произведенные страхователем при страхо​вом случае для предотвращения или уменьшения ущерба заст​рахованному имуществу, если возмещение этих расходов пре​дусмотрено правилами страхования. При этом не подлежат воз​мещению указанный расходы в части, превышающей размер при​чиненного ущерба;

· не разглашать сведения о страхователе и его имущественном положении, за исключением случаев, предусмотренных зако​нодательством РФ.

Договором страхования могут быть предусмотрены также другие обязанности страхователя и страховщика.

Страховщик осуществляет страховую выплату в соответствии с договором страхования или законом на основании заявления страхо​вателя и при страховании имущества — страхового акта (аварийного сертификата). Страховой акт составляется страховщиком или упол​номоченным им лицом. Страховщик может запрашивать сведения, связанные со страховым случаем, у правоохранительных органов, банков, медицинских учреждений и других организаций, а также вправе самостоятельно выяснять причины и обстоятельства страхо​вого случая. Страховщики несут ответственность за разглашение полу​ченных сведений в любой форме, за исключением случаев, предусмот​ренных законодательством РФ.

15. Понятие и структура выручки от реализации продукции, работ, услуг. Основные направления ее использования

Выручка  - основной источник формирования собственных финансовых ресурсов предприятия. Она формируется в результате деятельности по 3 направлениям: основному, инвестиционному, финансовому. Выручка от основной деятельности выступает в виде выручки от реализации продукции (работ, услуг). Выручка от инвестиционной деятельности выражается в виде финансового результата от продажи внеоборотных активов, реализации ЦБ. Выручка от финансовой деятельности включает в себя результат от возмещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия. Законодательством закреплены 2 метода отражения выручки от реализации продукции:

· по отгрузке товаров (выполненных работ, оказанных услуг) и предъявлению контрагенту расчетных документов – метод начисления;

· по мере оплаты – кассовый метод.

Предприятие может для целей налогообложения самостоятельно выбирать метод учета выручки, однако бухгалтерский учет обязательно вести методом начислений. Реализацией продукции и поступлением выручки на денежные счета предприятия завершается последняя стадия кругооборота средств предприятия, в которых товарная стоимость вновь превращается в денежную. Выручка включает средства на возмещение затрат предприятия на реализованную продукцию, т.е. полную себестоимость, денежного накопления, налоги (НДС и акцизы). 

6. Понятие и структура денежных затрат предприятия

Затраты на производство – это совокупность расходов на производство продукции и ее реализацию, выраженных в денежной форме.

Исходя из экономического содержания, все денежные расходы можно разделить на 3 группы: 

· Расходы, связанные с извлечением прибыли: затраты на обслуживание производственного процесса; затраты на реализацию продукции; производство работ; оказание услуг.

· Расходы не связанные с получением прибыли: расходы потребительского характера, на благотворительные и гуманитарные цели. Сюда же можно включить поощрительные выплаты работникам предприятия, отчисления в негосударственное страховые и пенсионные фонды, на развитие социально-культурной сферы и политику.

· Принудительные расходы – налоги и налоговые платежи, отчисления в государственные внебюджетные фонды, расходы по обязательному страхованию, создание резервов, штрафные санкции.

Затраты, образующие себестоимость продукции (работ, услуг) группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим элементам: 

· Материальные затраты – оплата сырья и материалов, полуфабрикатов, топлива и энергии всех видов, расходы на тарные материалы, запчасти, расходы на МБП и прочее;

· Затраты на оплату труда;
· Отчисления на социальные нужды;
· Амортизация основных фондов;

· Прочие затраты.

Распределение затрат по учетному признаку определяется действующим законодательством и является основой для определения законодательной базы.

По способу отнесения затрат на единицу выпускаемой продукции выделяются постоянные и переменные расходы. Постоянные расходы не зависят от изменения объема выпускаемой продукции; административно-управленческие расходы, повременная заработная плата, амортизация, хозяйственные расходы, арендная плата и т.д. Переменные расходы прямо пропорциональны объему производства; на сырье и материалы, технологическое топливо, энергию, сдельная заработная плата.

По степени однородности: элементные и комплексные. Такое деление необходимо прежде всего при планировании себестоимости и новых видов продукции, когда выявляются все затраты по их видам.

Соотношение между отдельными элементами затрат представляет собой структуру затрат на производство. Все затраты на производство и реализацию продукции составляют ее полную себестоимость.  

17. Понятие о прибыли. Состав балансовой прибыли предприятия

Распределение прибыли является составной и неразрывной частью общей системы распределительных отношений и, пожа​луй, наравне с распределением дохода физических лиц, самой главной.

По сути, распределение прибыли следует рассматривать в трех направлениях:

Прибыль балансовая:

· Бюджет;

· Предприятие;

· Собственники.

Прибыль распределяется между государством, собственни​ками предприятия и самим предприятием. Пропорции этого распределения в значительной мере воздействуют на эффек​тивность деятельности предприятия как позитивно, так и нега​тивно.

Взаимоотношения предприятий и государства по поводу прибыли строятся на основе налогообложения прибыли.

Существенным в российском законодательстве является то, что налогом на прибыль облагается не та прибыль, которая отражает результаты финансово-хозяйственной деятельности и показана в бухгалтерской отчетности. Исходной базой для ис​числения налогооблагаемой прибыли является валовая прибыль как алгебраическая сумма прибыли от реализации продукции (работ, услуг), прибыли (убытка) от реализации имущества и доходов от сальдо доходов и расходов от внереализационных операций. Далее валовая прибыль корректируется на суммы безвозмездно полученных ценностей, сумм перерасхода по ли​митируемым статьям затрат, разницу между суммой выручки от реализации, исчисленной по рыночным и фактическим ценам (при реализации продукции по ценам ниже себестоимости), списанных на убытки недостач, суммовым разницам и др. Та​ким образом, прибыль, подлежащая налогообложению заметно отличается от фактического финансового результата хозяйст​венной деятельности. При таких корректировках нередки слу​чаи, когда исчисленный налог на прибыль превышает сумму балансовой прибыли. Следовательно, источником уплаты та​кого налога служат вместе с прибылью оборотные средства.

Было бы рационально, если бы размер налоговых платежей из прибыли не превышал трети балансовой прибыли. В про​тивном случае утрачиваются стимулы к повышению эффектив​ности работы предприятия и получению прибыли. Оставшиеся две трети могли бы быть распределены между собственниками (акционерами и учредителями) и самим предприятием.

На предприятии распределению подлежит прибыль после уплаты налогов и выплаты дивидендов. Из этой прибыли также уплачиваются некоторые налога в местные бюджеты и взыски​ваются экономические санкции.

Распределение этой части прибыли отражает процесс фор​мирования фондов и резервов предприятия для финансирова​ния потребностей производственного и социального развития.

В условиях рыночного хозяйства государство не вмешивает​ся в процесс распределения прибыли, остающейся в распоря​жении предприятия после уплаты налогов. Тем не менее, по​средством предоставления налоговых льгот стимулирует на​правление прибыли на капитальные вложения производствен​ного назначения и строительство жилья, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расхо​дов на содержание объектов и учреждении социальной сферы, на проведение научно-исследовательских работ.

Распределение прибыли, остающейся в распоряжения пред​приятия, регламентируется внутренними документами пред​приятия, как правило, в учетной политике. Некоторые аспекты распределительного процесса фиксируются в уставе предпри​ятия. В соответствии с уставом или решением распорядитель​ного органа на предприятии создаются фонды: накопления, потребления, социальной сферы. Если же фонды не создаются, то в целях обеспечения планового расходования средств со​ставляются сметы расходов на развитие производства, социаль​ные нужды трудового коллектива, материальное поощрение работников и благотворительные цели.

К расходам, связанным с развитием производства и финан​сируемым из прибыли, относятся расходы на научно-исследовательские, тех​нологические работы, финансирование освоения новой продукции и технологических процессов, затраты по со​вершенствованию организации производства, мо​дернизации оборудования, затраты, связанные с техническим перевооружением и реконструкцией действующего производст​ва и т.д. В эту же группу расходов относят расходы по погашению долгосрочных кредитов банков и процентов по ним. Накопленная прибыль может быть направлена предприятием в уставные капиталы других предприятий, долгосрочные и краткосрочные финансо​вые вложения, перечисляться вышестоящим организациям, союзам, концернам, ассоциациям и пр. Эти направления также считаются использованием прибыли на развитие.

Распределение прибыли на социальные нужды включает в себя расходы по эксплуатации социально-бытовых объектов, находящихся на балансе предприятия. 

Вся прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, разделяется на прибыль, увеличивающую стоимость имущества, т.е. участвующую в процессе накопления, и прибыль, направ​ляемую на потребление, не увеличивающую стоимость имуще​ства. Если прибыль не расходуется на потребление, то она ос​тается на предприятии как нераспределенная прибыль про​шлых лет и увеличивает размер собственного капитала пред​приятия. Наличие нераспределенной прибыли увеличивает фи​нансовую устойчивость предприятия, свидетельствует о нали​чии источника для последующего развития.

19. Понятие об инвестициях предприятий. Основные направления и цели инвестирования

Инвестиции – это средства, которые вкладываются в объекты предпринимательской и других видов деятельности с целью получения прибыли и/или достижения положительного социального эффекта. 

Инвестиционная деятельность- это вложение инвестиций и совокупная деятельность по их реализации. 

В качестве участников инвестиционной деятельности  выступают инвесторы, заказчики, исполнители работ, поставщики, пользователи объектов инвестиционной деятельности, юридические и физические лица, временно поставляющие средства для инвестирования, посреднические организации, инвестиционные консультанты, компании, фонды. При осуществлении конкретных инвестиционных действий участники инвестиционной деятельности могут выступать в качестве отдельных субъектов этой деятельности или один субъект может совмещать функции двух или  нескольких участников. Объектами инвестиционной деятельности  в нашей стране могут быть основные средства, ценные бумаги, объекты интеллектуальной собственности (инвестирование в нематериальные активы), имущественные права и права на интеллектуальную собственность. Инвестиционная  деятельность в России регулируется законом РСФСР “Об инвестиционной деятельности в РСФСР”. 

Учитывая, что объекты инвестиционной деятельности и объекты разнообразны, можно сказать, что инвестиции классифицируются на:

· Внутренние и внешние. Внутри страны инвестиции можно разделить на государственные, частные (это национальные инвестиции) и иностранные;

· Инвестиции на замену и чистые инвестиции. В сумме они составляют валовые инвестиции;

· Самое основное деление инвестиций: источники инвестиций в зависимости от того, кто их осуществляет, можно разделить на внутренние и внешние. Внутренние источники – собственные (амортизационные отчисления + часть нераспределенной прибыли, направляемой на накопление). Внешние источники – средства других предприятий, выпуск ценных бумаг, кредиты банков, иностранные инвестиции, государственные средства.

Некоторые источники формируются на индивидуальной основе (договорные параметры взаимодействия).

  20. Основные направления и способы осуществления капитальных вложений

Капитальные вложения – это инвестирование, в ходе которого происходит изменение количества, качества или возраста основных средств. Это инвестирование осуществляется с целью простого и расширенного воспроизводства. При простом воспроизводстве – это инвестиции на замену и их источник - амортизационные отчисления. Расширенное воспроизводство осуществляется на основе увеличения основных средств за счет использования части прибыли для расширения производства (чистые инвестиции).

Капитальные вложения – это долгосрочные инвестиции, которые могут осуществляться хозяйственным или подрядным способом:

· Хозяйственный способ – это осуществление капитальных вложений собственными силами. Для  этого у предприятия должны быть соответствующие учреждения (ремонтные, строительные, монтажные). Они существуют в основном на крупных предприятиях.

· Подрядным способом капитальные вложения производятся   за счет взаимодействия со специальными организациями (строительные, монтажные и др.).

Помощь также оказывают инжиниринговые и реинжиниринговые  фирмы. Инжиниринговые фирмы занимаются созданием новых предприятий. Реинжиниринговые предлагают свои услуги уже действующим предприятиям (по созданию новых цехов и т.п.). Услуги можно разделить в соответствии с направлением капитальных вложений:

1. Новое строительство (новое предприятие)

      инжиниринговые фирмы

2. Расширение действующего предприятия




3. Реконструкция фирмы                                                                 реинжиниринговые фирмы

4. Техническое перевооружение

Для осуществления капитальных вложений предприятие может при недостатке собственных средств привлечь средства других организаций. Возможно создание совместного предприятия на долгосрочной основе, а можно приобрести средства на временной основе и создать консорциум (цель создания – реализация инвестиционного проекта, по завершении работ – ликвидация консорциума и совместная эксплуатация объекта), с помощью которых, в основном, создаются объекты инфраструктуры: мосты и т.п.

Иностранное инвестирование и банковское кредитование как источники весьма ограничены. Причина в том, что это невыгодно для иностранцев и банков из-за невысокой отдачи капитала и достаточно больших сроков освоения инвестиционных проектов (следовательно, низкая эффективность и большие сроки окупаемости инвестиций).

Ситуация в банковской сфере тоже достаточно сложная. Банки не рискуют отвлекать средства на длительный срок. Препятствует долгосрочному кредитованию отсутствие развитой инвестиционной инфраструктуры. Банки вынуждены оценивать инвестиционные проекты самостоятельно, а это не банковское дело. Если сравнивать долгосрочное кредитование с краткосрочным, то мы увидим, что при долгосрочном банк должен определить платежеспособность не только заемщика, но и проекта. 

Государство в своей инвестиционной политике поставило задачу увеличения доли частных инвестиций. Своей деятельностью государство определило механизм содействия частным инвестициям (бюджет и внебюджетные фонды). Выделение средств происходит на конкурсной основе. Заявку на участие в конкурсе подают в Министерство Экономики. К заявке прилагаются бизнес-план, акт государственной экспертизы этого плана и заключение государственной экологической экспертизы. Если инвестор победил в конкурсе, то ему предлагается государственный кредит (срок не более двух лет, ставка – 1/3 ставки рефинансирования ЦБ; не менее 20 % средств, необходимых для реализации проекта должны быть собственными средствами). Размер выделяемых средств - от 20 до 50 % от суммы средств, необходимых для реализации проекта.

Существуют категории проектов, под которые определяется размер предоставляемых средств: 

· категория А – проекты по реализации нововведений – 20 % средств;

· категория Б – проекты импортозаменяющие – 30 % средств;

· категория В – экспортоориентированные – 40 % средств;

· категория Г – создание продукции, не имеющей аналогов – 50 % средств.

Государство также освобождает от налогообложения ту часть прибыли, которая направляется на капиталовложения (при условии полного использования амортизационных отчислений). Отдельную программу государство разрабатывало для содействия инвестирования малых и средних предприятий. Для этого формируется фонд содействия предпринимательству, выделение средств из которого осуществляется на региональных и местных уровнях. На этих уровнях решаются задачи, связанные с государственной собственностью на конкретном уровне.

21. Цели и источники финансирования ремонта основных средств

Основные фонды предприятий в процессе эксплуатации из​нашиваются. Ремонт основных фондов, будучи элементом про​стого воспроизводства, удлиняет срок их службы, повышает производительность, уменьшает потребность в прямых инве​стициях на создание новых основных фондов. Различают следующие виды ремонта:

· текущий ремонт - происходит ликвидация мелких по​ломок, замена отдельных деталей. Как правило, он носит слу​чайный характер;

· средний, или планово-предупредительный ремонт связан с за​меной отдельных элементов, деталей и узлов, проверкой рабо​ты всех агрегатов. Средний ремонт может проводиться не​сколько раз в год;

· капитальный ремонт машин и оборудования, осуществ​ляемый с периодичностью более года - как правило, произво​дятся разборка агрегата, замена или восстановление изношен​ных деталей и узлов, ремонт базовых деталей. Капитальный ремонт здании и сооружений предусматривает замену изно​шенных конструкций и деталей более прочными и экономич​ными, улучшающими эксплуатационные показатели ремонти​руемых объектов.

Экономическая целесообразность капитального ремонта оп​ределяется сопоставлением затрат на капитальный ремонт со стоимостью ремонтируемых объектов. Если капитальный ре​монт экономически нецелесообразен, то средства, предназна​ченные на его проведение, могут быть использованы на приоб​ретение машин и оборудования взамен устаревших и выбыв​ших из эксплуатации.

Предприятия самостоятельно определя​ют как общие объемы ремонтных работ, так и их структуру по видам. План ремонта составляется на год в целом по предпри​ятию на основе сметно-финансовых расчетов по ремонту от​дельных объектов с учетом действующих норм, цен, тарифов и утверждается руководителем предприятия.

Все предприятия независимо от подчиненности и форм собственности включают расходы на все виды ремонта объектов основных средств в состав затрат на производство и реализацию продукции. Предприятиям также дано право самостоятельно выбирать вариант отнесения на себестоимость затрат на ремонт. Они могут:

· включать в себестоимость фактические затраты на про​ведение ремонта непосредственно после его осуществления. Этот способ имеет ряд недостатков. Если у предприятия возни​кают сезонные колебания в проведении ремонтных работ, то у него будут значительные колебания в себестоимости по отдель​ным периодам, что в свою очередь усложнит расчет прибыли и определение платежей в бюджет;

· создавать ремонтный фонд (резерв денежных средств), Предприятия на основе технико-экономических расчетов опре​деляют общий объем ремонтных работ и норму формирования ремонтного фонда. Нормы отчислений в ремонтный фонд должны учитывать и затраты на модернизацию оборудования, если она не проводится при реконструкции и техническом пе​ревооружении. В этом случае затраты по модернизации объек​тов основного капитала покрываются за счет источников фи​нансирования прямых инвестиций. На основе утвержденных норм предприятия ежемесячно проводят начисление ремонтного фонда и включают его в себе​стоимость равными долями, расходование же средств из этого фонда происходит по мере необходимости. Это вносит опреде​ленную стабильность в формирование затрат на производство и реализацию продукции и прибыли предприятия;

· относить в случае необходимости фактические затраты по ремонту объектов основного капитала на расходы будущих периодов с последующим их ежемесячным списанием на про​изводственные затраты.

Необходимо отметить, что финансирование всех видов ремон​та непроизводственных элементов основного капитала произво​дится из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.

Для финансирования ремонта предприятия могут привле​кать краткосрочные кредиты банков в тех случаях, когда объем ремонтных работ в отдельные периоды года превышает размер источников его финансирования, т. е. возникает так называе​мый сезонный разрыв.

Порядок финансирования ремонта в основном зависит от способа его проведения. При подрядном способе выполнения ремонтных работ расчеты между подрядчиком и заказчиком производятся за законченные этапы работ или объ​ект в целом на основании договоров, к которым прилагаются акты приемки выполненных работ.

Расчеты по ремонту, осуществляемому хозяйствен​ным способом, производятся, как правило, по отдельным элементам затрат (выплата заработной платы, начисление на зара​ботную плату, оплата материалов, деталей и другие расходы).

25. Понятие и виды лизинга

Активизация инвестиционных процессов с прямым участием в них малых и средних предприятий, неустойчивое финансовое положение последних, недостаточная платежеспособность многих из них и как следствие низкая их кредитоспособность и недоверие банков, высо​кий уровень финансовых потерь и уменьшающийся объем продаж заводов-изготовителей техники и других инвестиционных товаров, параллельный рост запасов нереализованной готовой продукции и дебиторской задолженности приводят к поиску альтернативных средств финансирования прямых инвестиций. Лизинг с его привлекательнос​тью для всех участников инвестиционного процесса решает эти про​блемы и является надежным источником финансирования.

Преимущества для арендодателя:

· Безопасность. Право собственности на актив предоставляет арен​додателю высокую степень безопасности. В странах со слабым залого​вым законодательством лизинг предлагает преимущество по сравне​нию с банковским финансированием, не требуя залога за арендуе​мый актив;

· Скорость и простота оформления документации. Более простые регулирующие акты по лизингу обусловливают быстрый процесс оформления договора лизинга в сравнении с кредитным договором, а отсутствие депозитов у лизинговых компаний позволяет использо​вать высокую степень левериджа для расширения их деловой актив​ности.;

· Стабильность. В отличие от простой банковской ссуды лизинго​вые платежи рассчитаны на длительный срок (от I года до 15 лет) и обеспечивают тем самым стабильные поступления от арендатора;

· Надежность. Лизинг позволяет снизить риск потерь от неплате​жеспособности арендатора вследствие безопасности и отсрочки ос​новного объема платежей до получения устойчивых доходов от эксп​луатации арендуемых фондов.

Экономическое содержание лизинга проявляется в непосредствен​ном стимулировании инвестиций и реализации новейшей техники, технологии. Существенная характеристика лизинга выражается также в формировании и развитии эффективной сети сбыта-продажи инвес​тиционных товаров заводами-изготовителями.

Для производителя и продавца техники лизинг служит единствен​ным и реально эффективным инструментом сбыта, позволяющим значительно увеличить объем продаж за счет привлечения покупателей, не обладающих достаточной платежеспособностью для оплаты товара. При этом создание лизинговых компаний-собственников средств производства представляет собой идеальную возможность эф​фективной продажи товаров и тесной оперативной связи с клиента​ми, что характерно для многих европейских государств.

С точки зрения перспективы лизинг расширяет и повышает также конкурентоспособность в финансовых услугах, предоставляя новые возможности бизнеса и финансов в области кредитного анализа дви​жения ликвидности.

Объекты и субъекты лизинговых отношений

К объектам лизинга относятся любые виды движимого и недвижимого имущества, включаемые по действующей классификации в основные средства. Исключение составляют виды имущества, запре​щенные к свободному обращению на рынке, в том числе по РФ зе​мельные участки и другие природные объекты.

Субъектами лизинговых отношений являются стороны, имеющие непосредственное отношение к объекту сделки. В классическом виде лизинг предполагает участие трех субъектов:

1. Лизингодатель — собственник имущества, предоставляющий его в пользование по договору лизинга на срок более 1 года. В качестве лизингодателей, как правило, выступают:

· финансовая лизинговая компания, осуществляющая только един​ственную функцию — финансирование лизинговой сделки;

· дочернее учреждение банка, в качестве функций которого пре​дусмотрен этот вид деятельности;

· специализированная лизинговая компания, финансирующая сделку и предоставляющая в отдельных случаях комплекс услуг по техническому обслуживанию, содержанию и ремонту арендуемых основных фондов, защите клиентов против риска морального изно​са технических средств, а также по организации консультаций по эффективному их использованию.

2. Лизингополучатель— пользователь имущества, приобретающий его по договору лизинга на установленный срок (физическое или юридическое лицо).

3. Продавец лизингового имущества — поставщик объекта лизинга, заинтересованный в сбыте и реализации инвестиционных това​ров. Это может быть предприятие—изготовитель машин, оборудова​ния, снабженческо-сбытовая, торговая фирма, дистрибьютор и др.

В зависимости от экономических условий количество участников сделки меняется.

Виды лизинга и их особенности

Исходя из экономической сущности лизинга, выражающейся в финансировании использования имущества при разделении прав вла​дения и пользования, выделяются следующие видовые признаки: степень окупаемости (полный или неполный срок физического из​носа), условия амортизации и качественные характеристики имуще​ства (новое или бывшее в употреблении). В соответствии с этим раз​личают три вида лизинга:

1. Оперативный лизинг  — это комплекс имуще​ственных и финансовых отношений, при которых новое или подер​жанное имущество передается лизингодателем в кратковременное пользование лизингополучателю. Как правило, это движимое имущество: транспортные средства, строительная техника, оборудование горнодобывающей промышлен​ности и средства электронной обработки информации. В большинстве случаев лизингодатель обеспечивает техническое обслуживание и ремонт арендуемого имущества. Расходы по содер​жанию оборудования в рабочем состоянии включаются в лизинговые платежи, и в связи с этим в ряде стран оперативный лизинг отожде​ствляется с лизингом услуг. В зависимости от условий финансирования выделяются два типа договоров оперативного лизинга:

· "Раздельный лизинг" используется при обслуживании особо крупных проектов по аренде оборудования, при котором предусмат​ривается финансирование лишь незначительной части стоимости \ оборудования. Большая часть стоимости оплачивается в счет креди​тов, предоставленных третьей стороной;

· "Контрактный наем" применяется при сдаче в аренду комплек​сных парков машин, сельскохозяйственной и дорожно-строительной техники на период, существенно меньший реального срока службы — от 12 до 36 месяцев. Владельцем сдаваемых в аренду объектов являет​ся, как правило, финансовое учреждение, осуществляющее опера​цию контрактного найма. При этом арендная плата фиксируется твердо и включает расходы по обслуживанию, ремонту оборудования.

2. Финансовый лизинг  — это комплекс имуществен​ных и финансовых отношений по передаче нового имущества лизингодателем на полный срок амортизации или большую его часть лизингополучателю с дальнейшим переходом его в собственность пользователю (лизингополучателю). Лизинговыми платежами по одному договору обеспечивается покрытие всех затрат и получение прибыли лизингодателя. По окончании срока договора имущество становится собственностью арендатора или приобретается им по остаточной стоимости. В зависимости от разновидностей договорных соглашений выде​ляются следующие типы договоров финансовой аренды:

· "Возобновляемый лизинг" предусматривает периодическую за​мену оборудования по требованию лизингополучателя на более со​временные образцы;

· "Генеральный лизинг" включает дополнительный список обо​рудования, предполагаемый для приобретения в будущем лизинго​получателем без заключения новых контрактов;

· "Лизинг в пакете" предусматривает систему финансирования нового предприятия, при котором здания и сооружения предостав​ляются в кредит, а оборудование — по договору финансовой аренды.

Особенностью финансового и оперативного лизинга является то, что лизингополучатель не имеет права передавать предмет лизинга другому лицу без специального разрешения лизингодателя. На аренд​ное имущество ставится специальная отметка, удостоверяющая пра​во собственности лизингодателя.

3. Возвратный лизинг — это комплекс имущественных и финансовых отношений, при которых новое или подержанное имущество лизингополучателя передается ему же после продажи лизингодателю на согласованный сторонами срок. Основная цель возвратного лизинга заключается в привлечении денежных средств лизингополучателем (арендатором) и улучшении своего финансо​вого положения за счет продажи собственного имущества лизинго​дателю и одновременного приобретения его в финансовую аренду с сохранением права пользования.

По экономическому содержанию возвратный лизинг имеет сход​ство с финансовым и оперативным лизингом, сохраняя при этом свою видовую специфику. Объектом возвратного лизинга может быть не только новое, но и бывшее в эксплуатации (подержанное) иму​щество. Сроки сделки устанавливаются по согласованию сторон на период, который может быть значительно меньше срока амортиза​ции, как в оперативном лизинге.

Таким образом, деление лизинга на три основных вида — опера​тивный, финансовый и возвратный по цели, объектам и субъектам является принципиально важным при исследовании процесса дви​жения капитала в производственной форме и складывающихся при финансировании использования активов экономических отношений.

26. Финансовое инвестирование. Классификация ценных бумаг. Доходность ценных бумаг

Финансовое инвестирование – инвестирование в ценных бумагах. При выборе эмитента для такого инвестирования необходимо осуществить анализ инвестиционной привлекательности различных ценных бумаг. Возможны два подхода:

· Оценка ценных бумаг различных эмитентов исходя из их рыночной конъюнктуры: оценка спроса и предложения, курсов и т.д. Оценка может осуществляться только по рыночным ценным бумагам;

· Оценка инвестиционной привлекательности ценных бумаг исходя из оценки финансово-экономического положения предприятия-эмитента. В отечественной практике существует всего пять групп показателей этой оценки. Оцениваемое имущество предприятия, его прибыльность, качество управления, платежеспособность, ликвидность, надежность и безопасность вложения, перспективы его развития.

Источники формирования портфеля ценных бумаг

Под портфелем ценных бумаг предприятия понимается совокупность ценных бумаг, принадлежащих юридическому лицу, являющаяся целостным объектом управления. Это означает, что при формировании портфеля и управления им менеджер рассматривает совокупность ценных бумаг как единое целое, как один объект инвестирования с заданным соотношением риск/доход.


Рассмотрим вопрос о целях и источниках формирования портфеля ценных бумаг предприятия. Основной целью деятельности является производство продукции или оказание услуг. Предприятие – это не инвестиционный институт, основные инвестиции оно направляет на развитие своего производства, портфель ценных бумаг имеет только вспомогательное значение.

В каких случаях предприятие может формировать портфель ценных бумаг? Во-первых, когда у него имеются денежные средства, во-вторых, когда эти денежные средства не могут быть использованы в основном производстве.

Временно свободные денежные средства возникают у предприятия в результате накопления средств для осуществления сделок, отчислений в резервные фонды, временного разрыва между поступлением средств и их расходованием, необходимости держать на банковских счетах определенные суммы. Такого рода запасы не способствуют созданию прибыли, они сокращают общий оборот капитала, тем самым понижая эффективность производства. Если предприятие заставляет временно свободные денежные средства давать прибыль, то оно может даже увеличить их размер, укрепив тем самым ликвидность баланса предприятия.

Все временно свободные денежные средства не могут быть инвестированы в ценные бумаги. Только избыточный уровень временно свободных денежных средств, превышающий некоторый запланированный уровень, инвестируется в ценные бумаги.

Ценные бумаги, обращающиеся на фондовом рынке, обычно обеспечивают более низкие прибыли, чем работающие активы фирмы. Это утверждение верно для нормально развивающейся экономики. В условиях спада производства, характерного для России, может быть и наоборот. Однако даже при более низком уровне прибыли по сравнению с производством инвестиции в ценные бумаги обладают высокой ликвидностью, а в отдельных случаях заменяют наличные деньги и используются как временное инвестирование.

Временное инвестирование возникает по следующим причинам:

· Сезонные или циклические работы. У предприятий с сезонным или циклическим графиком работы в определенной части года есть избыток денежных средств и их недостаток в другой части года. Такие предприятия могут приобретать ценные бумаги в то время, когда есть избыток денежных средств. Предприятия, производящие продукцию, подверженную сильным колебаниям рыночной конъюнктуры, аккумулируют денежные средства или ликвидные ценные бумаги во время спадов, чтобы быть готовыми к финансированию расширения производства, когда спад прекратится;

· Потребность в дополнительных финансовых ресурсах. Если на ближайшее будущее у предприятия запланировано крупное строительство или наступает срок погашения выпущенных предприятием облигаций, то, очевидно, что предприятию одномоментно понадобятся большие суммы денег, но сразу отвлечь большое количество средств из оборота трудно и даже опасно. В этом случае предприятие может постепенно создать свой портфель ценных бумаг, обращающихся на рынке, для обеспечения требуемыми средствами. Более того, портфели ценных бумаг могут понадобиться непосредственно перед сроками уплаты крупных налогов;

· Размещение долгосрочных ценных бумаг. Если предприятие расширяется, привлекая капитал размещением своих долгосрочных ценных бумаг, таких, как акции и облигации, то средства от их размещения могут быть временно вложены в рыночные краткосрочные ценные бумаги, которые, в свою очередь, можно в случае необходимости продать для обеспечения инвестиций в работающий капитал.

Виды ценных бумаг

В настоящее время на российском фондовом рынке обращаются различные виды ценных бумаг. Их необходимо классифицировать. Для целей данного издания остановимся только на основных вариантах классификации ценных бумаг.

Следует отличать государственные ценные бумаги и ценные бумаги других эмитентов. К государственным ценным бумагам в РФ относятся ценные бумаги, выпущенные федеральными органами субъектов РФ, статус государственных имеют фактически и муниципальные ценные бумаги.

Целью выпуска государственных ценных бумаг является покрытие дефицита бюджета и финансирование целевых государственных программ, имеющих важное значение для развития регионов и РФ в целом.

Ценные бумаги других эмитентов обычно называют негосударственными ценными бумагами и делят на корпоративные ценные бумаги, ценные бумаги банков, ценные бумаги прочих юридических лиц, производные ценные бумаги. Эти ценные бумаги выпускаются для привлечения средств на развитие предприятий, акционерных обществ с целью привлечения средств в банковские вклады, документального оформления отсрочки платежа, защиты от неблагоприятного изменения цен в будущем и др.

Основное отличие государственных и негосударственных ценных бумаг заключается в их надежности. Как правило, государственные ценные бумаги являются более надежными. Но обратной стороной медали в этом случае является доходность. Государственные ценные бумаги во всем мире не приносят большого дохода, они высоколиквидны, надежны, но малодоходны. Вложения в корпоративные ценные бумаги более рискованны и, соответственно, имеют более высокую доходность. Еще одним существенным отличием государственных и негосударственных бумаг является налогообложение. Часто государственные ценные бумаги имеют льготное налогообложение, что повышает их инвестиционную привлекательность.

Второй вариант классификации ценных бумаг – это их деление на:

· Долевые бумаги – акции – удостоверяют права их владельца на долю собственности в капитале акционерного общества. Акции (кроме привилегированных) дают право на управление акционерным обществом и право на получение части прибыли в виде дохода на акцию – дивиденда. В случае ликвидации акционерного общества владельцы акций имеют право на часть его имущества;

· Долговые ценные бумаги подтверждают, что их владелец дал в долг деньги. Долг по истечении срока действия бумаги будет возвращен. Как правило, владелец долговой ценной бумаги получает кроме суммы возвращаемого долга еще и доход. К долговым ценным бумагам относятся облигации, векселя, депозитные и сберегательные сертификаты;

· Производные ценные бумаги дают право на покупку или продажу определенного финансового актива по заранее фиксированной цене. К таким ценным бумагам относятся фьючерсы, опционы, варранты.
Третий вид классификации предполагает деление ценных бумаг по способу удостоверения прав владельца:

· Именные ценные бумаги фиксируют имя владельца;

· Бумаги на предъявителя удостоверяют права того лица, на руках у которого они находятся;

· Ордерные ценные бумаги предполагают наличие передаточной надписи (индоссамента), владельцем считается то лицо, на которое выписана последняя передаточная надпись.

По срокам обращения бумаги бывают:

· срочные (фиксированный срок обращения);

· бессрочные.

И, наконец, классификация ценных бумаг по форме существования. Бумаги бывают:

· в документарной (бумажной) форме;

· в бездокументарной форме - учет прав владельцев ведется в виде записей на специальных счетах «депо».

Приведем важнейшие виды ценных бумаг, являющиеся объектами портфельного инвестирования:

Акция – единичный вклад в уставный капитал акционерного общества с вытекающими из этого правами. Бумага долевая, бессрочная, негосударственная, обычно именная, перепродажа ее требует внесения изменения в реестр акционеров. Бывает как в документарной, так и в бездокументарной форме

Облигация – единичное долговое обязательство на возврат вложенной денежной суммы через установленный срок с уплатой или без уплаты определенного дохода. Облигации могут быть государственными и негосударственными, наибольший удельный вес занимают облигации государственные. Могут быть доходными и бездоходными, документарными и бездокументарными. Бумага долговая, обычно срочная

Банковский сертификат – свободно обращающееся свидетельство о депозитном или сберегательном вкладе в банке с обязательством последнего выплаты этого вклада и процентов по нему через установленный срок. Эта бумага долговая, как правило, документарная, негосударственная, на предъявителя, срочная

Вексель – письменное денежное обязательство должника о возврате долга. Форма и обращение векселя регулируется специальным законодательством – вексельным правом. Бумага может быть как государственной, так и негосударственной. Бумага долговая, именная или ордерная, срочная, документарная

Опцион – договор, в соответствии с которым одна из сторон имеет право, но не обязательство, в течение определенного срока продать (купить) у другой стороны соответствующий актив по цене, установленной при заключении договора, с уплатой за это право определенной суммы денег, называемой премией. Бумага негосударственная, на предъявителя или именная, срочная, может быть в документарной и бездокументарной форме

Фьючерсный контракт – стандартный биржевой договор купли-продажи биржевого актива через определенный срок в будущем по цене, установленной в момент заключения сделки. Характеристики аналогичны характеристикам опциона

Принципы формирования портфеля ценных бумаг

Портфель ценных бумаг представляет собой определенный набор корпоративных ценных бумаг, облигаций государственных займов и др. Портфель решает задачу улучшения условий инвестирования путем придания совокупности ценных бумаг таких инвестиционных характеристик, которые недостижимы для отдельной ценной бумаги и возможны только при их комбинации. В процессе формирования портфеля достигается новое инвестиционное качество: обеспечивается заданная устойчивость дохода при заданном уровне риска.

Доход портфеля – это валовой доход всех бумаг, входящих в портфель. Уровень риска портфеля – это один из тех вопросов, на который никогда нельзя найти окончательного ответа. Представляется правильной такая формулировка: цель портфеля – достижение максимальной суммарной доходности при изданном максимально допустимом уровне риска.

Соотношение между доходом и риском является главной характеристикой портфеля. На основании этой характеристики можно говорить о различных типах портфеля. Необходимо только уточнить, какому способу получения дохода (текущие выплаты дохода или прирост курсовой стоимости) отдается предпочтение.

Портфели, ориентированные на преимущественный рост курсовой стоимости входящих в них бумаг, называются портфелями роста. Различают портфели агрессивного роста, консервативного роста и умеренного роста. Основное различие этих портфелей состоит в том, насколько быстро прирастает стоимость входящих в их состав бумаг. Портфель консервативного роста, например, нацелен скорее не на прирост, а на сохранение капитала. 

Портфели дохода ориентированы на получение текущего дохода – процентных и дивидендных выплат. Они делятся на:

· портфели регулярного дохода;

· портфели доходных бумаг;

· портфели роста и дохода.
В зависимости от степени риска, приемлемого для инвестора, портфели получают такую же характеристику, как и сами инвесторы. Инвесторы, как известно, бывают консервативные, умеренно-агрессивные, агрессивные и нерациональные. В соответствии с этим портфели бывают высоконадежные, но низкодоходные; диверсифицированные; рискованные, но высокодоходные; бессистемные.

27. Новые способы осуществления инвестирования: инжиниринг, реинжиниринг, франчайзинг

Инжиниринг представляет собой инженерно-консультационные услуги по созданию предприятий  и объектов. Инжиниринг является важным методом повышения эффективности вложенного в объект капитала. Он рассматривается как определенная форма экспорта услуг (передача знаний, технологий и опыта) из страны производителя в страну заказчика. Инжиниринг охватывает комплекс работ по проведению предварительных исследований, подготовке технико-экономического обоснования, комплекта проектных документов, а также разработке рекомендаций по организации производства и управления, эксплуатации оборудования и реализации готовой продукции.


Контракт на покупку инжиниринговых услуг включает ряд специфических обязательств и условий: перечень обязательств и работ со сроками их выполнения; сроки и графики выполнения работ; количество персонала инжиниринговой фирмы, участвующего в выполнении работ на месте, и условия проживания, обеспечения; степень ответственности сторон за нарушения обязательств; условия переуступки части контрактных услуг другой фирме на принципах субподряда; оплата обучения персонала. Стоимость инжиниринговых услуг оценивается как:

· повременная оплата специалистов

· оплата фактических услуг и фиксированного вознаграждения

· процент от стоимости строительства или монтажа объекта

· оплата фактических услуг плюс процент прибыли от эксплуатации
Франчайзинг – это система передачи или продажи лицензий на технологию и товарный знак. Сущность франчайзинга заключается в том, что фирма (франчайзор), имеющая высокий имидж на рынке, передает не известной потребителям фирме (франчайзиату) право, то есть лицензию (франчайз), на деятельность по своей технологии и под своим товарным знаком и получает за это определенный доход (компенсацию). Основной принцип франчайзинга – сочетание «ноу-хау» франчайзора с капиталом франчайзиата. Франчайз – лицензия на ведение бизнеса предоставляемая за определенную компенсацию. Франчайзор – фирма, передающая другой фирме право на деятельность под своим товарным знаком и получающая за это от нее компенсацию. Франчайзиат – фирма, получающая от франчайзора право на деятельность под его товарным знаком и обязующая соблюдать предписанные стандарты качества.

Преимуществом франчайзинга являются:

· Возможность стать самостоятельным предпринимателем;

· Право вести свой бизнес под признанным товарным знаком;

· Использование уже ранее испытанных форм предпринимательства.

Франчайзиаты выполняют две функции – поставки капитала для создания торгового предприятия и руководство торговым предприятием. Их роль как источника капитала является важным элементом во франчайзинге. 

Традиционный метод финансирования, используемый франчайзиатами, заключается в сочетании их собственных ресурсов и банковских кредитов, а также средств, полученных от залога имущества. В других случаях требуемый капитал намного превышает личные средства большинства граждан. Они смогут стать предпринимателями только тогда, когда франчайзор будет участвовать или оказывать помощь в разработке программ по изысканию нетрадиционного финансирования

Франчайзинг является средством мобилизации капитала. Франчайзинг привлекает капиталовложения от большого числа инвесторов, стремящихся стать владельцами своего собственного дела, при этом общая сумма капиталовложений намного превышает сумму, которая могла бы быть получена из традиционных источников, из акционерного или привлеченного (заемного) капитала.

Существуют два основных типа франчайзинга:

· товарный франчайзинг связан с продажей товарных групп франчайзора франчайзиату, с платежами, взыскиваемыми с франчайзиата, и с условиями платежей. В отдельных случаях он имеет отношение и к оплате гарантийных услуг, и возмещению расходов на совместную рекламу;

· деловой франчайзинг взимает начальный гонорар за представление франчайза. Это могут быть одноразовая плата или плата по частям за франчайз, обучение, выбор площадки строительства предприятия, другие услуги. При деловом франчайзинге требуется, чтобы франчайзиат делал взносы в рекламный фонд, находящийся в ведении франчайзора. Франчайзор может сдать в аренду франчайзиату основные фонды, предложить ему финансирование; он вправе также выступить в качестве поставщика для своих франчайзиатов.

Доходы франчайзора складываются из первоначально уплачиваемого ему одноразового вознаграждения и из постоянных отчислений. Источниками доходов франчайзора являются также прибыль от: сдачи в аренду франчайзиату недвижимости, оборудования; кредитования; сдачи в залог имущества; продажи франчайзиату товаров и услуг; продажи товаров розничным торговым предприятиям, принадлежащим франчайзору; покупки и перепродажи розничных торговых предприятий франчайзиата.

28. Определение потребности в оборотных средствах

Эффективность деятельности предприятия во многом зави​сит от правильного определения потребности в оборотных сред​ствах. Оптимальная обеспеченность оборотными средствами ведет к минимизации затрат, улучшению финансовых результа​тов, к ритмичности и слаженности работы предприятия. За​вышение оборотных средств ведет к излишнему их отвле​чению в запасы, к замораживанию и омертвлению ресурсов. Кроме всего прочего, возникают дополнительные затраты на хранение и складирование, на уплату налога на имущество. Заниже​ние оборотных средств может привести к перебоям в произ​водстве и реализации продукции, к несвоевременному выпол​нению предприятием своих обязательств.

Конкретные размеры оборотных средств определяются те​кущей потребностью и зависят от:

· характера и сложности производства;

· длительности производственного цикла;

· сезонности работы;

· темпов роста производства, изменений объемов  и ус​ловий сбыта продукции;

· порядка расчетов и организации расчетно-кассового об​служивания;

· финансовых возможностей предприятия;

· периодичности и сроков поступления платежей и т.п.

Как упоминалось, по степени планирования оборотные средства подразделяются на нормируемые и ненормируемые. Нормируемыми являются только собственные оборотные средст​ва, но не все, а лишь оборотные производственные фонды и частично фонды обращения, а именно остатки нереализован​ной готовой продукции на складе предприятия. К ненормируе​мым средствам относятся остальные элементы фондов обраще​ния: товары отгруженные, денежные средства и средства в рас​четах. Однако это не означает, что их величина бесконтрольна. Управление ненормируемыми элементами оборотных средств, воздействие на их величину предприятие осуществляет через систему кредитования и расчетов.

Нормирование представляет собой установление оптималь​ной величины оборотных средств, необходимых для организа​ции и осуществления нормальной хозяйственной деятельности предприятия. Посредством нормирования финансовые службы предприятия определяют потребность в собственных оборотных средствах в минимальном, но достаточном объеме, обеспечивающем выполнение запланированных заданий и под​держивающем бесперебойность воспроизводственного процесса.

Определение потребности в оборотных средствах предпри​ятия тесно связано с плановой сметой затрат на производство продукции и с производственным планом предприятия. В про​изводственном плане прорабатываются вопросы, от которых зависит обеспечение производства всеми видами ресурсов, заключение договоров, условий по​ставки, способов расчетов. На базе производственного плана разрабатывается смета затрат на производство продукции, в которой определяется возможная себестоимость производимой продукции. В основу определения потребности в оборотных средствах закладывается смета затрат.

Существуют несколько методов расчета нормативов оборот​ных средств:

1. Метод прямого счета является наиболее точным, обосно​ванным, но вместе с тем довольно трудоемким. Он основан на определении научно-обоснованных норм запаса по отдельным элементам оборотных средств и норматива оборотных средств, т.е. стоимостного выражения запаса, который рассчитывается по каждому элементу (частные нормативы) и в целом по нор​мируемым оборотным средствам (совокупный норматив);

2. Аналитический (опытно-статистический) метод предполагает укрупненный расчет оборотных средств в размере их среднефактических остатков. Данный метод предполагает учет раз​личных факторов, влияющих на организацию и формирование оборотных средств, и используется в тех случаях, когда не предполагаются существенные изменения в условиях работы предприятия и когда средства, вложенные и материальные ценности и запасы, занимают большой удельный вес;

3. Коэффициентный метод основан на определении нового норматива на базе имеющегося с учетом поправок на плани​руемое изменение объемов производства и сбыта продукции, на ускорение оборачиваемости оборотных средств. При приме​нении данного метода все запасы и затраты предприятия под​разделяют на:

· зависящие от изменения объема производства — сырье, материалы, затраты на незавершенное производство и готовую продукцию на складе;

· не зависящие от роста объема производства — запасные части, малоценные и быстроизнашивающиеся предметы, расхо​ды будущих периодов.

По зависящим от объема производства элементам оборот​ных средств потребность планируется исходя из их размеров в базисном году, темпов роста производства и возможного уско​рения оборачиваемости оборотных средств. По остальным эле​ментам запасов и затрат плановая потребность определяется на уровне их среднефактических остатков.

Наряду с планированием (нормированием) потребности в оборотных средствах и расчетом совокупного норматива произ​водятся прогнозные расчеты, которые моделируют как будущее финансовое положение предприятия, так и состояние его собственных оборотных средств.

Основным методом определения плановой потребности в оборотных средствах является метод прямого счета.

Процесс нормирования включает:

1. Разработку норм запаса по отдельным видам товарно-материальных ценностей всех элементов нормируемых оборот​ных средств;

2. Определение частых нормативов по каждому элементу оборотных средств;

3. Расчет совокупного норматива по собственным норми​руемым оборотным средствам.

Нормы оборотных средств — это объем запаса по важней​шим товарно-материальным ценностям, необходимым пред​приятию для обеспечения нормальной, ритмичной работы. Нормы — это относительные величины, которые устанавли​ваются в днях запаса или в процентах к определенной базе (товарной продукции, объему основных фондов) и показывают длительность периода, обеспеченного данным видом запасов материальных ресурсов. Как правило, они устанавливаются на определенный период времени (квартал, год), но могут дейст​вовать и в течение более длительного периода.

Нормы устанавливаются раздельно по следующим элемен​там нормируемых оборотных средств:

· производственным запасам;

· незавершенному производству и полуфабрикатам собст​венного изготовления;

· расходам будущих периодов;

· запасам готовой продукции на складе предприятия.
Управление ненормируемыми оборотными средствами

К ненормируемым оборотным средствам относятся фонды обраще​ния за исключением готовой продукции на складе предпри​ятия. Потребность предприятия в этих оборотных средствах определяется расчетным путем, управление ими осуществляется с помощью краткосрочного кредитования. На предприятии рассчитывается потребность в денежных средствах в кассе, в оборотных средствах по запасам товаров. Методика их расчетов аналогична нормированию.

Важен также контроль за денежными средствами (в кассе, банке, почтовых переводах, выставленных аккредитивах) и прочими расчетами, включающими дебиторскую задолжен​ность. Экономное и рациональное использование денежных средств положительно влияют на платежеспособность предприятия, на своевременное проведение им различ​ных расчетов. Наряду с денежными средствами предприятиям следует осваивать новые финансовые инструменты — векселя, форвардные и фьючерсные контракты, рыночные формы кре​дитования оборотного капитала в виде фирменного кредита, факторинга.

Важную роль играет снижение дебиторской задолженности, отвлекающей средства из оборота и возникающей в результате: переплаты налогов и других обязательных платежей, вносимых в виде аванса, несвоевременного возврата средств подотчетными ли​цами спорных долгов при нарушении договорных обяза​тельств и т. п. Систематический контроль за состоянием про​сроченной задолженности, за оборачиваемостью средств в рас​четах — серьезный резерв ускорения оборачиваемости ненормируемых оборотных средств и снижения потребности в них.

30. Финансирование и кредитование оборотных средств: факторинг

Факторинг – это посреднические услуги, которые оказывает специализированная фирма или факторинговый отдел банка в процессе осуществления отношений между продавцом и покупателем. Факторинг может быть с финансированием и без него.

Факторинг с финансированием представляет процесс приобретения посредником счет-фактур продавца. В результате этого продавец получает от 80 до 90% стоимости проданных товаров. Так как это происходит до наступления срока платежа за поставленные товары, то продавец фактически кредитуется на период от инкассации счетов до момента поступления средств за проданную продукцию. При этом получателем средств является посредник. Оставшуюся сумму в размере от 10 до 20% посредник оставляет на случай, если у покупателя возникнут претензии к продавцу. Платежи по факторингу с финансированием включают комиссионные посредника и проценты по факторинговому кредиту. 

Факторинг без финансирования – услуга, которую посредник оказывает клиенту в получении долгов или в получении согласия на уплату долгов. Также происходит инкассирование счетов, но эти счета переходят посреднику, чтобы он получил деньги в установленный договором срок и достиг акцепта. Помимо инкассирования счетов посредники в факторинге помогают клиентам в анализе рыночной конъюнктуры и оказывают определенное содействие в реализации товаров.

 Факторинговая фирма может оказывать складские, рекламные, страховые услуги. Факторинговые услуги достаточно дороги и не редки случаи, когда они забирают до 50% причитающейся продавцу суммы.

31. Понятие о финансовой службе предприятий, ее функциях и основных направлениях деятельности

Для организации финансовой работы хозяйствующий субъ​ект создает специальную финансовую службу.
Деятельность финансовой службы подчинена главной цели — обеспечению финансовой стабильности предприятия, созда​нию устойчивых предпосылок для экономического роста и по​лучения прибыли.

Основное содержание финансовой работы заключается:

· в обеспечении финансовыми ресурсами хозяйственной деятельности;

· в организации взаимоотношений с финансово-кредитной системой и другими хозяйствующими субъектами;

· в сохранении и рациональном использовании основного и оборотного капитала;

· обеспечении своевременности платежей по обязательст​вам предприятия в бюджет, банки, поставщикам и работникам.

Важнейшими направлениями финансовой работы на предпри​ятии являются:

· финансовое планирование;

· оперативная работа;

· контрольно-аналитическая работа.

Финансовое планирование занимает важное место в органи​зации финансовой деятельности хозяйствующего субъекта. В ходе финансового планирования каждое предприятие всесто​ронне оценивает свое финансовое состояние, определяет воз​можность увеличения финансовых ресурсов и выявляет на​правления наиболее эффективного их использования. Финан​совое планирование осуществляется на основе анализа инфор​мации о финансах предприятия, получаемой из бухгалтерской, статистической и управленческой отчетности.

В области планирования финансовая служба выполняет следующие задачи:

· разработку проектов финансовых и кредитных планов со всеми необходимыми расчетами;

· определение потребности в собственном оборотном ка​питале;

· выявление источников финансирования хозяйственной деятельности;

· разработку плана капитальных вложений с необходимы​ми расчетами;

· участие в разработке бизнес-плана;

· составление кассовых планов;

· участие в составлении планов реализации продукции в денежном выражении и определение плановой суммы балансо​вой прибыли на год и по кварталам и расчет показателей рен​табельности.

В области оперативной работы финансовая служба решает многочисленные задачи, основными из которых являются сле​дующие:

· обеспечение в установленные сроки платежей в бюджет, выплат процентов по краткосрочным и долгосрочным ссудам банков, выдачи заработной платы работникам и других кассо​вых операций, оплата счетов поставщиков за отгруженные то​варно-материальные ценности, услуги и работу

· обеспечение финансирования затрат плана;

· оформление кредитов в соответствии с договорами;

· ведение ежедневного оперативного учета: реализации продукции, прибыли от реализации, других показателей финан​сового плана;

· составление сведений о поступлении средств и справок о ходе выполнения показателей финансового состояния.

Большое значение на предприятии должно уделяться кон​трольно-аналитической работе, так как ее эффективность во многом определяет результат финансовой деятельности. Фи​нансовые службы осуществляют постоянный контроль за вы​полнением показателей финансового, кассового и кредитного планов, планов по прибыли и рентабельности, следят за использованием по назначению собственного и заемного капита​ла, за целевым использованием банковского кредита. В осуще​ствлении контрольно-аналитической работы большую помощь оказывает бухгалтерия, совместно с которой проверяется пра​вильность составления смет, расчет окупаемости капитальных вложений, анализируются все виды отчетности, контролируется соблюдение финансовой и плановой дисциплины.

Финансовая служба является частью единого механизма управления хозяйственной деятельностью, и поэтому она тесно связана с другими службами предприятия.

Так, в результате тесных контактов с бухгалтерией, финан​совой службе представляются планы производства, списки кре​диторов и дебиторов, документы по выплате заработной платы работникам. В свою очередь финансовая служба знакомит бух​галтерию с финансовыми планами и аналитическими отчетами об их выполнении. 

От отдела маркетинга финансовая служба получает планы по сбыту продукции для планирования доходов и составления оперативных финансовых планов, смету расходов по системе ФОССТИС. 

32. Финансовое планирование и бюджетирование на предприятиях

Главная задача финансового планирования заключается в обоснова​нии стратегии фирмы на товарных, финансовых, информационных и других рынках на предстоящий хозяйственный период с позиций эконо​мического компромисса между доходностью, ликвидностью и риском или в определении необходимого объема финансовых ресурсов с учетом ра​зумных резервов в рамках оптимальной структуры капитала.

Горизонт финансового планирования — это временной интервал, в пределах которого фирма способна дать приемлемую оценку инвести​ционным решениям по всем доступным альтернативам с учетом изме​няющихся финансово-экономических условий развития фирмы.

Исходные данные, характеризующие стратегию фирмы на предсто​ящий год, обычно содержатся в бизнес-плане фирмы. Они во многом конкретизированы в плане либо бюджете капитальных вложений. Этих данных обычно достаточно, чтобы обосновать изменение объема вы​ручки от продаж на предстоящий год и связанную с этим инвестици​онную политику фирмы.

 

В последние годы наибольшее распространение на практике полу​чили три метода финансового планирования:

· метод процента от реализации;

· бюджетное планирование;

· расчетно-аналитический метод.

Отдельные специалисты выделяют в качестве самостоятельного эко​номико-математический метод финансового планирования. Однако сегодня в этом вряд ли есть смысл, поскольку все рассмотренные выше методы планирования предполагают широкое использование совре​менных возможностей экономико-математического моделирования и вычислительной техники.

Сущность метода процента от реализации заключается в решении двуединой задачи:

1. На основе запланированного роста объема продаж на предстоя​щий хозяйственный год, выраженного в процентах, определить будущие расходы, активы и обязательства в виде процента от продаж;

2. На основе полученных финансовых параметров составить сба​лансированные форматы прогнозной информации — прогнозного отчета о прибылях и убытках (плана доходов и расходов); прогнозного баланса; прогнозного отчета о движении денежных средств; сметы наличности (календарного плана);

Суть бюджетного планирования заключается в том, что построение прогнозных форм финансовой отчетности осуществляется на основе тщательно выверенных предпосылок формирования каждого элемента активов, пассивов, доходов и затрат. При этом важное место отводится вспомогательным бюджетам, объединенным в группу операционных бюд​жетов. Последнее обстоятельство и определило название этого метода.

Конечная цель метода бюджетного планирования — выявление по​требностей фирмы в финансировании на момент, отраженный в про​гнозном балансе, — достигается методом «пробки», т.е. определением величины дисбаланса между активами и пассивами прогнозного ба​ланса, вызванного отражением в нем всего спектра финансовых реше​ний на предстоящий год.

Метод бюджетного планирования, обеспечивает приемлемую точность финансовых прогнозов, оснащен огромным количеством методичес​кой литературы и набором прикладных программ, что во многом об​легчает его практическое применение.

 Несмотря на глубокую проработку метода бюджетного планирова​ния, применение его в современной отечественной практике сопряже​но с огромными трудностями.

 Наибольший интерес вызывает расчетно-аналитический метод финансового планирования на базе матричного баланса.

Эффективное управление финансами предприятия возмож​но лишь при планировании всех финансовых потоков, процес​сов и отношений хозяйствующего субъекта.

Значение финансового планирования для хозяйствующего субъекта состоит в том, что оно:

· воплощает выработанные стратегические цели в форму конкретных финансовых показателей;

· обеспечивает финансовыми ресурсами, заложенные в производственном плане экономические пропорции развития;

· предоставляет возможности определения жизнеспособ​ности проекта предприятия в условиях конкуренции;

· служит инструментом получения финансовой поддержки от внешних инвесторов.

Планирование связано, с одной стороны, с предотвращени​ем ошибочных действий в области финансов, с другой — с уменьшением числа неиспользованных возможностей.

Основными задачами финансового планирования на предпри​ятии являются:

· обеспечение необходимыми финансовыми ресурсами про​изводственной, инвестиционной и финансовой деятельности;

· определение путей эффективного вложения капитала, оценка степени рационального его использования;

· выявление внутрихозяйственных резервов увеличения прибыли за счет экономного использования денежных средств;

· установление рациональных финансовых отношений с бюджетом, банками и контрагентами;

· соблюдение интересов акционеров и других инвесторов;

· контроль за финансовым состоянием, платежеспособно​стью и кредитоспособностью предприятия.

Финансовый план призван обеспечить финансовыми ресур​сами предпринимательский план хозяйствующего субъекта. В финан​совых планах происходит соизмерение намечаемых затрат для осуществления деятельности с реальными возможностями, и в результате корректировки достигается материально-финансовая сбалансированность. Статьи финансового плана связаны со всеми экономическими показателями работы предприятия и увязаны с основными разделами предпринимательского плана: произ​водством продукции и услуг, научно-техническим развитием, совершенствованием производства и управления, капитальным строительством, материально-техническим обеспечением, при​были и рентабельности, экономическим стимулированием и т. п.

В практике финансового планирования применяются сле​дующие методы:

· Метод экономического анализа позволяет определить основные закономерности, тенденции в движении натуральных и стоимостных показателей, внутренние резервы предприятия;

· Сущность нормативного метода заключается и том, что на основе заранее установленных норм и технико-экономических нормативов рассчитывается потребность хозяйствующего субъ​екта в финансовых ресурсах и их источниках. Такими нормати​вами являются ставки налогов и сборов, нормы амортизацион​ных отчислений и др. Существуют также нормативы хозяйст​вующего субъекта — это нормативы, разрабатываемые непо​средственно на предприятии и используемые им для регулиро​вания производственно-хозяйственной деятельности, других целей по эф​фективному вложению капитала;

· Использование метода балансовых расчетов основывается на прогнозе поступления средств и затрат по основным статьям баланса на определенную дату в перспективе. Причем, большое влияние должно быть уделено выбору даты: она должна соот​ветствовать периоду нормальной эксплуатации предприятия;

· Метод денежных потоков носит универсальный характер при составлении финансовых планов и служит инструментом для прогнозирования размеров и сроков поступления Необхо​димых финансовых ресурсов. Теория прогноза денежных пото​ков основывается на ожидаемых поступлениях средств на опре​деленную дату и бюджетировании всех издержек и расходов. Этот метод даст более объемную информацию, чем метод ба​лансовой сметы;

· Метод многовариантности расчетов состоит в разработке альтернативных вариантов плановых расчетов, с тем чтобы вы​брать из них оптимальный, при этом критерии выбора могут задаваться различные;

· Методы экономико-математического моделирования позволя​ют количественно выразить тесноту взаимосвязи между финан​совыми показателями и основными факторами, их определяю​щими.

Процесс финансового планирования включает несколько этапов:

· На первом — анализируются финансовые показатели за предыдущий период. Для этого используют основные финансо​вые документы предприятий — бухгалтерский баланс, отчеты о прибылях и убытках, отчет о движении денежных средств;

· Второй этап предусматривает составление основных прогнозных документов, таких как прогноз баланса, отчета о прибылях и убытках, движения денежных средств (движение наличности), которые относятся к перспективным финансовым планам и включаются в структуру научно-обоснованного биз​нес-плана предприятия;

· На третьем этапе уточняются и конкретизируются показатели прогнозных финансовых документов посредством составления текущих финансовых планов;

· На четвертом этапе осуществляется оперативное финансовое планирование;

· Завершается процесс финансового планирования практиче​ским внедрением планов и контролем за их выполнением.

Финансовое планирование (в зависимости от содержания назначения и задач) можно классифицировать на:

· перспектив​ное;

· текущее (годовое);

· оперативное.

Бюджетирование потока денежных средств — это комплекс мер и инструментов прогнозирования и систематического регулирования или оперативного управления кругооборота денежных средств фирмы. В дан​ном случае речь идет о потоке денежных средств в узком смысле, по​скольку имеется в виду часть общего потока денежных средств, или потока денежных средств в широком смысле, содержание которого пред​ставлено в формате отчета о потоке денежных средств согласно между​народному стандарту финансовой отчетности. Поток денежных средств в узком смысле представляет собой часть общего потока денежных средств, характеризующую обслуживание связанных текущих активов фирмы. Это дает возможность многим авторам рассматривать по сути ту же тему под рубрикой управления оборотным капиталом.

В конечном счете, оперативное управление финансовыми потоками фирмы сводится к управлению ее текущими денежными потоками. Ежедневно перед фирмой возникают вопросы:

· за счет чего и каким образом оплатить сегодня неотложные счета;

· куда, когда и на каких условиях направить появившиеся сегодня свободные денежные средства.

К фундаментальным факторам, влияющим на принятие решений по оперативному управлению потоком денежных средств, относятся:

· наличие принятых в фирме приоритетов видов деятельности;

· наличие принятых в компании стратегических целей, требующих особого режима финансирования, неожиданные изменения взаимоотношений с поставщиками и по​требителями риски неритмичности денежного потока.

Эффективное бюджетирование потока денежных средств, подвер​женное воздействию огромного количества противоречивых факторов, возможно лишь в том случае, если фирме удается осуществлять учет их влияния на условиях определенного компромисса. Поэтому в основу методологии бюджетирования положен принцип непрерывности хо​зяйственной деятельности без рассечения ее на виды, а принятие во внимание подспудного деления на виды лишь тогда и постольку, когда в кругообороте движения финансовых ресурсов обнаруживаются из​лишки, которые надо эффективно использовать, или недостатки, ко​торые надо покрывать.
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